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  ПРОМЫШЛЕННОСТЬ КУЗБАССА

обзор новостей за апрель 2011 ГОДА

УГОЛЬНАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ

Губернатор: "Увеличить экспорт угля в Китай в несколько раз".

Кузбасс должен не только сохранить за собой статус главного угледобывающего региона России, но и провести масштабную технологическую модернизацию угольного производства.

Об этом заявил губернатор А.Г.Тулеев, комментируя итоги заседания Президиума Правительства РФ по вопросу состояния и перспектив угольной промышленности России.

А.Г.Тулеев подчеркнул, что поддерживает поручение Председателя Правительства В.В.Путина по созданию дополнительных мощностей по экспорту угля в первую очередь на Азиатско-Тихоокеанском направлении. «Необходимо расшить узкие места в железнодорожной инфраструктуре, модернизировать станции и порты. Угольные компании Кузбасса уже активно инвестируют в эти проекты, - пояснил губернатор. Кроме того, мы построили в области завод «Новотранс» по ремонту, модернизации полувагонов для транспортировки угля. Кузбасские угольщики совместно с «РЖД» проводят масштабную «расшивку» железнодорожных транспортных коридоров в самом Кузбассе. Неслучайно, благодаря Кузбассу Россия уверено входит в первую пятерку стран – экспортеров угля»

При этом стратегическим для угольщиков Кузбасса будет Азиатско-Тихоокеанское направление, отметил А.Г.Тулеев. «Расширение транспортных коридоров на этом направлении позволит увеличить экспорт угля в Китай в несколько раз. Мы также понимаем, что Япония будет наращивать мощности угольной генерации. Соответственно, значительно будут увеличены поставки кузбасского угля и в эту страну», - пояснил Тулеев.

«В технологической модернизации мы должны в разы увеличить углепереработку. Это направление ждут беспрецедентные инвестиции. Например, компания «Кузбассразрезуголь» построит в ближайшие годы 5 крупных углеобогатительных фабрик, инвестировав в общей сложности 15 млрд рублей. Это только один из многих примеров», - отметил А.Г.Тулеев.

Стратегические планы развития отрасли предполагают увеличение к 2030 году угледобычи в России на 30 процентов. Кроме того, в Сибири и на Дальнем Востоке будут освоены новые месторождения угля. «Таким образом, и на внутреннем и внешнем рынках создается мощная конкурентная среда. Но Кузбасс должен быть впереди и сохранить статус главного угледобывающего района страны. Регион ждет технологическая революция, мы строим свое «Угольное Сколково» на базе Кузбасского Технопарка», - резюмировал губернатор Кузбасса.

http://www.city-n.ru/view/183026.html

Минэнерго призывает генкомпании РФ заключить долгосрочные договоры на поставки угля.

      Минэнерго РФ отмечает, что у генкомпаний РФ практически нет долгосрочных контрактов на поставку угля, что негативно сказывается на конечных ценах на электроэнергию. 

"Долгосрочных договоров на уголь практически нет", - заявил замглавы Минэнерго Андрей Шишкин на совещании ФСТ в Москве. Он добавил, что в настоящее время долгосрочные контракты есть только у ТГК-12 и ТКГ-13 "по понятным причинам" - эти компании принадлежат владельцам поставщика энергетических углей СУЭК. В остальных случаях генкомпаниями проводятся конкурсы, при этом, по словам А.Шишкина, они, как правило, не до конца учитывают интересы генерации.

Замглавы Минэнерго отметил, что рост цен на топливо, особенно на уголь, был в числе основных факторов федерального значения при росте конечных цен на электроэнергию в 2011 году выше предельного уровня в 15%.

Минэнерго РФ в настоящее время проводит совещание с угольщиками для того, чтобы определить, в чем причина существенного роста цен на этот вид топлива. А.Шишкин отметил, что при том, что в настоящее время регулируется тариф на транспортировку угля, нет регулирования цены за аренду вагонов. "Рост на аренду вагонов был 50, а в некоторых случаях и выше процентов", - сказал он. В ближайшие недели Минэнерго планирует разобраться с этим вопросом.

Вместе с тем замглавы министерства призвал генкомпании самостоятельно регулировать закупку угля, оптимизируя цену, в частности, стремиться к заключению долгосрочных контрактов.

Генкомпании в 2010 году заявляли о существенном удорожании углей по контрактам на 2011 год. Так, ОГК-1 говорила о повышении стоимости поставок угля в зависимости от поставщика на уровне от 9% до 40%. 
Позднее Федеральная антимонопольная служба (ФАС) раскрыла картельный сговор на рынке угля с участием крупнейшего российского производителя этого вида топлива - ОАО "Сибирская угольная энергетическая компания" (СУЭК).

В настоящее время долгосрочные контракты на закупку угля заключают ОАО "Кузбассэнерго" (РТС: KZBE) и ОАО "Енисейская ТГК (ТГК-13)" (РТС: TGKM) с крупнейшим в России производителем энергетического угля и одновременно своим контролирующим акционером СУЭК. Так, в 2011-2013 гг. СУЭК может поставить ТГК-12 до 39,75 млн тонн угля, а ТГК-13 - 49,5 млн тонн.

А.Шишкин также напомнил, что государство намерено повысить независимость НП "Совет рынка" за счет расширения палат продавцов и покупателей электроэнергии. Палату потребителей планируется расширить за счет включения потребителей "живых снизу", кто более всего на себе испытывает изменения, связанные с регулированием розничного рынка, а палату производителей - за счет включения представителей угольной генерации.

http://www.delkuz.ru/content/view/13504/1/

Российско-японский фактор.

 Японию все еще трясет, и новости об АЭС «Фукусима-1» пугают. Но так уж все устроено в экономике, что считают в таких случаях не только потери, но и выгоды. Вроде бы их нет.

 Счет погибших пошел на десятки тысяч. Восстановление разрушенных районов оценивается в сотни миллиардов долларов. «Ядерная» тема уже ставит под вопрос атомную энергетику в Европе. Какие уж тут могут быть выгоды?! Угольные.

 А значит, кузбасские?

 Япония вообще-то до этого века имела свои предприятия по добыче угля. Хотя начало 2000-х было уже закатом угольной японской промышленности. Небольшой, правда.                       В 1940-60-е гг. здесь не добывали и 60 млн. тонн угля в год. Однако ж японские власти посчитали, что возить уголь из Австралии или Индонезии выгодней, чем добывать топливо для электростанций и сырье для меткомбинатов на своих шахтах и разрезах. Во многом причина тому – ухудшение горно-геологических условий на японских предприятиях.

 Как рассказал   представитель одной из угольных компаний области, Япония закупала не менее 50 млн. тонн импортного коксующегося угля. Объемы поставок доходили до 58 млн. т. В кризис отгрузка падала до 52 млн. т. На нынешний год был прогноз – около 55 млн. тонн. И это только коксующийся уголь. Всего же Япония до последних пор экспортировала порядка 200 млн. тонн угля. Большая часть экспорта – энергетический уголь. Так, в прошлом году японские электростанции потребили более 125 млн. тонн. В том числе российского.

 Вообще наш уголь к моменту закрытия последней японской шахты здесь был известен. Еще в 1974 г. между СССР и Японией было заключено Генеральное соглашение на 20 лет. Согласно документу, мы Японии отправляли южноякутский уголь, Япония нам – машины, оборудование, материалы. В течение срока действия соглашения из СССР в Японию ушло 104 млн. т коксующегося угля, мы же получили технику для освоения  месторождений Южной Якутии и строительства части БАМа. Однако, как и в других азиатских странах, российский уголь обходят Австралия, Индонезия. Наша доля японского пирога, говорят эксперты, процентов 15. Позиции же главных кузбасских поставщиков угля в Японию – СУЭК и «Кузбассразрезугля» – сравнимы с добычей средних по мощности разрезов. СУЭК в прошлом году поставил в Японию 3,9 млн. тонн угля, «Кузбассразрезуголь» и того меньше – 1,1 млн. тонн. Однако и эти поставки считаются победой.

 Японский рынок, по словам представителя одной из кузбасских угольных компаний, которая в марте должна была отгрузить туда свой первый корабль с углем (по контракту произошел форс-мажор из-за землетрясения, случившегося неделей раньше), очень специфичен. Чем и интересен. Во-первых, он дорогой. Цена на уголь на 15-20% выше, чем в среднем на азиатском рынке. Во-вторых, японцы – народ основательный. Если уж сказали «да» какому-то товару, то это надолго. Потому попасть в импортный поток этой страны все равно, что медаль получить. 
Правда, и заслуги требуются соответствующие. Японцы придирчивы к качеству и требуют ритмичных поставок. А вот здесь начинается «российский фактор». Если с качеством вопросов особых нет, то с поставками…

 Шансы, говорят эксперты, есть у тех, кто контролирует не только угольные предприятия, но и стратегические порты на японском направлении (не надо же лишний раз напоминать, как далеко мы находимся от потребителя, и чтобы уголь стал товаром, его еще нужно доставить). А таковых в Кузбассе – СУЭК да «Кузбассразрезуголь»…

В конце февраля СУЭК открыл представительство в Японии. Руководство компании тогда напрямую связало перспективы работы в Японии с развитием своего Ванинского угольного терминала. Сейчас мощности порта приближаются к проектным 12 млн. тонн в год. Компания работает и над тем, чтобы и пропускные способности железной дороги не тормозили развитие Ванино. К слову, именно сюда с кузбасских станций Терентьевская и Ерунаково  везет сейчас уголь с опережением плана «Первая грузовая компания». Говорят, что шансы на новые успехи в Японии имеет и «Кузбассразрезуголь» со своим портом «Восточный».

 …На днях появились и предварительные оценки дополнительного объема угля, который может потребить Япония с поправкой на землетрясение. Это чуть более 6 млн. тонн. Немного. Тем более что конкурентов у России, повторю, предостаточно. К тому же без наших транспортных проблем. Но у Японии тоже конкуренты имеются. Южная Корея или Китай, к примеру. Это растущие рынки, где российский уголь, судя по контрактам кузбасских компаний, востребован. Опять же Европу, видимо, придется тоже переоценивать. Обернутся же чем-нибудь уже начавшиеся остановки АЭС и протесты против ядерной энергетики.

 Может, конечно, и не ростом потребностей в угле…

http://rus.ruvr.ru/_print/48268408.html
С начала года горняки Кузбасса добыли около 44,5 миллионов тонн угля.

 Как сообщили в департаменте угольной промышленности, в марте угольщиками добыто около 15,5 млн тонн угля.

За март потребителям отгружено примерно 16,5 млн тонн угля, в том числе на экспорт – 7,5 млн тонн. Всего с начала текущего года отгружено 46,4 млн тонн угля (за три первых месяца 2010 год – 45,2 млн тонн), в том числе на экспорт – 20,5 млн тонн (2010 год – 18,7 млн тонн).

http://www.kuzbass85.ru/2011/04/04/ 

«СДС-Уголь»

СДС-Уголь вошел в число претендентов на "Распадскую".

    ОАО "ХК СДС-Уголь" подало заявку на приобретение 80% ОАО "Распадская" (РТС: RASP) у ее основных собственников. Продающая сторона назначила дедлайн по приему заявок на 25 апреля.

В число претендентов, по неофициальной информации, входит также группа "Мечел" (РТС: MTLR), требующая значительного дисконта из-за поставарийного состояния шахты, и ряд зарубежных компаний, в частности, украинский "Метинвест" и казахстанский сырьевой холдинг ENRC. В СМИ также сообщается об интересе к активу со стороны крупнейшей в мире сталелитейной компании ArcelorMittal.

По словам нескольких источников, знакомых с ходом переговоров, владеющий 40% компании менеджмент "Распадской" настаивает на оплате денежными средствами, Evraz же готов обсуждать различные варианты, включая обмен активами.

О том, что Evraz Group Романа Абрамовича и Александра Абрамова (владеет 40% "Распадской") и менеджмент компании (контролирует еще 40%) решили продать свои пакеты в угольной компании, стало известно в начале марта. Для поиска покупателей были наняты Deutsche Bank и Morgan Stanley.

Предложение о покупке "Распадской" получили также "Северсталь" (РТС: CHMF), Магнитогорский металлургический комбинат (ММК), Новолипецкий металлургический комбинат (НЛМК) и "Металлоинвест". Однако интереса со стороны этих компаний к активу отмечено не было, что объяснялось проблемностью актива и серьезным обременением в виде социальной составляющей при высокой цене. На закрытие торгов в пятницу 8 апреля капитализация "Распадской" на РТС составляла $5,6 млрд.

"СДС-Уголь" входит в ЗАО ХК "Сибирский деловой союз" (СДС) и включает в себя ряд угольных активов в Кемеровской области, с 2007 года компания управляет добывающими коксующийся уголь шахтами "Прокопьевскугля". Сообщалось, что в 2011 году холдинг предполагает нарастить добычу угля в 1,5 раза, до 24 млн тонн. 
В 2009 году СДС заключил с ММК 5-летнее соглашение на поставку коксующихся и энергетических углей в адрес меткомбината.

ОАО "Распадская" объединяет группу предприятий единого комплекса по добыче коксующегося угля, включающего крупнейшую в стране шахту "Распадская", "МУК-96", "Разрез Распадский", строящуюся шахту "Распадская Коксовая", обогатительную фабрику и инфраструктурные предприятия. Возможная смена акционеров компании обсуждается с момента аварии на флагманской шахте компании весной 2010 года, когда после взрыва в ночь с 8 на 9 мая погиб 91 человек, а добыча была остановлена до декабря. На пострадавшей шахте в прошлом году было добыто 3,2 млн тонн угля, прогноз на 2011 год - 2,5 млн тонн угля, к 2015 году производство планируется увеличить до 9 млн тонн. В целом по группе в 2010 году добыча составила 7,2 млн тонн, прогноз на 2011 год - 8,5 млн тонн, на 2015 год - 18,5 млн тонн угля.

http://www.delkuz.ru/content/view/13517/1/

http://www.delkuz.ru/content/view/13517/1/

 «УК «Кузбассразрезуголь»
 Угольный актив УГМК инвестирует в техперевооружение. Акционеры «Кузбассразрезуголь» одобрят крупную сделку с Альфа-банком.

  ОАО «Угольная компания «Кузбассразрезуголь» (единоличный исполнительный орган компании – ООО «УГМК-Холдинг») 11 мая проведет общее собрание акционеров, на котором должна быть одобрена сделка о заключении с ОАО «АЛЬФА-БАНК» договора поручительства в долларах США, сумма обязательств по которому составляет более 2% от балансовой стоимости активов. 

Компания «Кузбассразрезуголь» (КРУ) увеличивает заимствования в связи с планами собственного развития – данная программа оценивается в 13,8 млрд рублей. Значительную часть привлеченных средств планируется потратить на приобретение в этом году двух тысяч полувагонов. Кроме того, согласно соглашению, которое подписали генеральный директор УГМК-Холдинг Андрей Козицын и губернатор Кемеровской области Аман Тулеев, 7,6 млрд рублей будет направлено на техническое перевооружение и реконструкцию угольных разрезов, а 5,2 млрд рублей – на строительство новых объектов КРУ. 

В 2011 году (по сравнению с 2010 годом) КРУ уменьшит добычу угля на 2,6 млн тонн, до 46,97 млн тонн. Отметим, что предприятия «Кузбассразрезуголь» в январе-феврале 2011 года добыли 6,742 млн тонн угля, что на 10,5% меньше по сравнению с этим же периодом 2010 года. При этом добыча угля коксующихся марок составила 960 тыс. тонн, увеличившись в 1,5 раза. Поставки угля потребителям составили 7,708 млн тонн, на коксование было отправлено 803,2 тыс. тонн, а на экспорт – 3,752 млн тонн. Кузбассразрезуголь разрабатывает 13 угольных разрезов, которые находятся в Кемеровской области. Также компания разрабатывает промышленные запасы 17 месторождений.

http://www.nep08.ru/industry/news/2011/04/06/kuzbassrazrez/

Инвестиции в карьеры.
ОАО «Кузбассразрезуголь» (КРУ), крупнейшая угольная компания Кемеровской области, в текущем году планирует инвестировать в свое развитие 13,8 млрд рублей. Рекордная сумма зафиксирована в соглашении, которое губернатор Аман Тулеев  подписал с генеральным директором ООО «УГМК-Холдинг» (управляет КРУ) Андреем Козицыным.

Из этой суммы 8,6 млрд рублей будут направлены на техническое перевооружение и реконструкцию разрезов, а 5,2 млрд рублей — на новое строительство (большая часть — 3 млрд рублей — в строительство новой обогатительной фабрики «Красный брод» мощностью 3 млн тонн ежегодно, запуск запланирован на этот год). Аман Тулеев, подписывая соглашение, отметил, что «в связи с катастрофой в Японии стоимость угольных компаний за последнее время поднялась в два раза» и что «на данный момент конъюнктура для угольного рынка очень благоприятная». Однако, добавил губернатор, «угольщики региона сталкиваются с серьезными транспортными проблемами — не хватает полувагонов для перевозки угля». По словам Андрея Козицына, для ликвидации дефицита вагонов компания намерена закупить в этом году 2 тыс. полувагонов (каждый полувагон стоит более 1 млн рублей). В целом в развитие железнодорожного транспорта компании будет вложено не менее 658,7 млн рублей.

Но планы на будущее — строительство обогатительных фабрик, что позволит КРУ значительно сократить количество полувагонов для перевозки угля, поскольку избавит продукцию компании от «пустой породы». «В дальнейшем в течение трех лет мы планируем запускать ежегодно по обогатительной фабрике», — добавил Андрей Козицын, уточнив, что на строительство каждой фабрики компания потратит в среднем по 3 млрд рублей.

По традиции, принятой в Кузбассе, солидные суммы владельцы угольных активов тратят на различные социальные программы. КРУ не исключение: на эти цели в текущем году будет потрачено не менее 562,67 млн рублей. В том числе на ежемесячные доплаты сверх государственной пенсии пенсионерам предприятий КРУ направит 36,8 млн рублей, на оздоровление работников предприятий и их детей — 55,3 млн рублей. Нуждающимся категориям населения в этом году компания поставит 45 тыс. тонн благотворительного угля.

При этом добыча угля в текущем году будет ниже показателей прошлого года. План — 47 млн тонн угля. В 2010 году при инвестициях в 10,3 млрд рублей (при планируемых 6,7 млрд) КРУ добыл 49,7 млн тонн угля, в том числе 4,5 млн тонн — коксующихся марок (в 2009 году показатели были скромнее — чуть более 46 млн тонн, в том числе 2,6 млн тонн — коксующегося угля). Наибольший вклад в общую копилку компании в прошлом году внесли коллективы Талдинского (добыча 14,4 млн тонн) и Бачатского угольных разрезов (9,5 млн тонн). Почти половину — 24,1 млн тонн — КРУ отправила на экспорт. По словам Андрея Козицына, снижение добычи связано с необходимостью увеличить объем горно-вскрышных работ на разрезах (КРУ добывает уголь открытым способом). В кризис он был значительно сокращен, поэтому сейчас «вскрышу» нужно нарастить, чтобы обеспечить последующий рост добычи.

http://expert.ru/2011/04/1/nvestitsii-v-kareryi/

"Кузбассразрезуголь" в январе-марте снизил добычу на 10%.

     ОАО "Угольная компания "Кузбассразрезуголь"   (управляющая организация - ООО "УГМК-Холдинг") в январе-марте 2011 года добыло 10,34 млн тонн угля, что на 10% меньше показателя аналогичного периода 2010 года (11,495 млн тонн).

Добыча углей коксующихся марок за отчетный период выросла в 1,4 раза - до 1,421 тыс. тонн.

Потребителям в первом квартале поставлено 11,481 млн тонн угля (рост на 5%), в частности на коксование отправлено 1,189 тыс. тонн (рост в 1,5 раза), на экспорт - 5,807 млн 8 тыс. тонн (рост на 3%). 

Наибольшие объемы добычи обеспечили угольные разрезы Талдинский (3 млн 194,3 тыс. тонн) и Бачатский (2 млн 133,6 тыс тонн).

Как сообщалось, "Кузбассразрезуголь" планирует в 2011 году добыть 47 млн тонн угля против 49,7 млн тонн в 2010 году. Снижение объясняется намерением увеличить объемы вскрышных работ и необходимостью приведения горных работ в соответствие с требованиями Ростехнадзора, что позволит в перспективе ежегодно наращивать добычу угля на 1 млн тонн - до 51 млн тонн в 2015 году.

"Кузбассразрезуголь" - вторая по величине компания по добыче угля в России, разрабатывает промышленные запасы 17 месторождений Кузбасса. Добыча ведется на 11 разрезах (Кедровский, Моховский, Бачатский, Талдинский, Калтанский, Краснобродский, Сартакинский, Караканский, Вахрушевский, Ерунаковский, Осинниковский) и шахте "Байкаимская". Также в состав компании входят два обособленных структурных подразделения - ОСП "Автотранс" и "Салаирское горнорудное производство".

http://www.delkuz.ru/content/view/13518/1/

Инвестиционная компания "Брокеркредитсервис": "Кузбассразрезуголь" – время покупать.

 В связи с аварией на японской АЭС европейские страны намерены пересмотреть планы по использованию атомной энергии в генерации. Уменьшение доли атомной энергетики в энергобалансе ЕС приведет к увеличению спроса на газ и уголь в данном регионе в течение ближайших лет. Сохранение стабильного уровня потребления энергетического угля ожидается и со стороны развивающегося Китая, несмотря на принимаемые меры по сдерживанию роста экономики этой страны. 
Эти факторы, по нашему мнению, приведут к увеличению общего уровня спроса на энергетический уголь, в связи с чем мы ожидаем умеренного, 10%-ного повышения цены (CIF ARA) на данный вид топлива в ближайшие два–три года и ее стабильной динамики в 2014–2015 годах.

"Кузбассразрезуголь" (КРУ) является вторым крупнейшим в России добывающим предприятием в секторе энергетического угля. Одиннадцать карьеров КРУ с резервами            1,8 млрд т угля и предполагаемой годовой мощностью добычи 52 млн т угля расположены в Кемеровской области. Компания реализует уголь как российским потребителям, так и за рубеж, однако предлагает дисконт к рыночным ценам, что, как мы полагаем, связано с низкой ценностью угля ввиду недостатка обогатительных мощностей.

До 2015 года КРУ планирует инвестировать 20 млрд руб. в строительство новых и модернизацию существующих обогатительных мощностей, что должно привести к повышению качества угля. Это, в свою очередь, может вызвать сужение спрэда между рыночными ценами и ценами реализации КРУ на 10% в период с 2011 по 2015 год.

Наша DCF-оценка КРУ показывает, что рентабельность по EBITDA будет держаться на уровне 35% с 2011 по 2012 год благодаря тому, что затраты на добычу не превысят 640 руб. за т. При этом мы ожидаем, что добыча угля и цены его реализации в течение 2011–2015 годов будут расти с CAGR в 2,1% и 1,9% соответственно.

Крайне низкая прозрачность компании, и в частности состава ее акционеров, по нашему мнению, привносит значительный риск в данную инвестицию. Даже учитывая дополнительную премию за этот риск, справедливая цена КРУ, по нашей оценке, составляет $0,66 за акцию, что предполагает 65%-ный потенциал для роста с текущих уровней. Таким образом, мы рекомендуем их к покупке.

http://fincake.ru/stock/investideas/5916

Кузбасская топливная компания
Prosperity Capital консолидировала 5,9% голосов Кузбасской топливной компании.

Prosperity Capital Management, управляющая семейством фондов Prosperity, консолидировала 5,95% голосующих акций (4,9% уставного капитала) ОАО "Кузбасская топливная компания". Акции находятся на балансе двух офшоров - "Процветание Холдингз" и "Джевито Лимитед".

КТК в мае прошлого года провела IPO - компания и ее контролирующие акционеры разместили на ММВБ и РТС акции на $163 млн. Уставный капитал КТК по итогам IPO составляет 19,85 млн рублей, выпущено 99 млн 258 тыс. 355 обыкновенных акций номиналом 0,2 рубля. До IPO основной акционер и гендиректор КТК Игорь Прокудин владел 60,9% акций компании (в том числе 56,94% - через офшор Mizar Management). После IPO доля Mizar Management сократилась до 48,4%. Пакет Laycraft Ltd., принадлежащего председателю совета директоров КТК Вадиму Данилову, снизился до 16,27% с 28%. Free float КТК вырос с 11% до 35,2%.

Рыночная капитализация пакета Prosperity - около $46 млн.

Один из крупнейших портфельных инвесторов КТК - инвестфонд Vostok Nafta, у которого по итогам IPO было 3,53% акций компании. Впервые в капитал КТК фонд вошел еще до IPO, поучаствовав в частном размещении осенью 2008 года.

В IPO КТК участвовал и фонд Templeton Russia and East European Fund, управляемый Марком Мобиусом. Фонд приобрел 125 тыс. акций угольной компании.

Кроме того, в прошлом октябре КТК раскрыла информацию о том, что американская Genesis Asset Management консолидировала 5,4% обыкновенных акций компании.

КТК включает угледобывающие предприятия (разрезы "Виноградовский", "Караканский-Южный", "Черемшанский"), а также дистрибьюторскую сеть (ОАО "Кузбасстопливосбыт", ООО "Трансуголь", ОАО "Алтайская топливная компания", ООО "Новосибирская топливная корпорация") и инфраструктурные предприятия (ОАО "Каскад-Энерго", Анжеро-Судженская ТЭЦ, ООО "ТЭК "Мереть").

http://www.delkuz.ru/content/view/13608/228/

Кузбасская топливная компания в 2010г увеличила чистую прибыль по МСФО на 24%.

      Чистая прибыль ОАО "Кузбасская топливная компания" (КТК) по МСФО в 2010 году выросла на 24% - до 823 млн рублей, говорится в сообщении компании. EBITDA уменьшилась на 2% - до 2,134 млрд рублей.

В четвертом квартале компания получила чистую прибыль в размере 470 млн рублей против 349 млн рублей кварталом ранее (рост на 35%).

КТК включает угледобывающие предприятия (разрезы "Виноградовский", "Караканский-Южный", "Черемшанский"), дистрибьюторскую сеть (ОАО "Кузбасстопливосбыт", ООО "Трансуголь", ОАО "Алтайская топливная компания", ООО "Новосибирская топливная корпорация") и инфраструктурные предприятия (ОАО "Каскад-Энерго", Анжеро-Судженская ТЭЦ, ООО "ТЭК "Мереть").

В мае 2010 года КТК провела IPO. До IPO основной акционер и гендиректор КТК Игорь Прокудин владел 60,9% акций компании (в том числе 56,94% - через офшор Mizar Management). После IPO доля Mizar Management сократилась до 48,4%.

Пакет компании Laycraft Ltd., принадлежащей председателю совета директоров КТК Вадиму Данилову, снизился до 16,27% с 28%. Free float КТК вырос с 11% до 35,2%.
http://www.delkuz.ru/content/view/13470/1/

ЕВРАЗ 
 Evraz планирует в конце 2011 г. начать ликвидацию двух шахт в Кузбассе.

Evraz планирует в конце 2011 года начать ликвидацию шахты "Юбилейная" (первый район, принадлежит ОАО "Объединенная угольная компания "Южкузбассуголь") и шахты "Тагарышская" (владельцами на паритетной основе являются "Южкузбассуголь" и ММК). 

Как сообщил  вице-президент ООО "ЕвразХолдинг", руководитель дивизиона "Сталь" Алексей Иванов, компания планирует до конца текущего года согласовать в контролирующих структурах проекты ликвидации этих предприятий.

"Мы надеемся, что проекты мы получим в конце этого года и начнем плановую ликвидацию обеих этих шахт", - сказал он. 

По его словам, закрытие шахт не повлечет высвобождения большого количества работников. "Ни один шахтер не уходит из компании по сокращению штата, в настоящий момент у нас недостаток в угольном бизнесе как шахтерских, так и вспомогательных специальностей, поэтому всем проходческим и добычным бригадам, ГРОЗам (горный рабочий очистного забоя), вспомогательным подразделениям предложены либо командировки, либо вакансии на других наших предприятиях", - сказал А.Иванов.

Как сообщалось, осенью прошлого года генеральный директор "Южкузбассугля" Андрей Борщевич заявлял, что подана заявка на закрытие шахты "Тагарышская".

В 2008 году предприятие получило убыток в размере 579,1 млн рублей, в 2009 году - 378,7 млн рублей, за первое полугодие 2010 года - 70,9 млн рублей.

Получение убытков в 2008 году связано с тем, что добыча угля велась в малых объемах, поскольку из-за сложных горно-геологических условий оборудование очистного комплекса часто выходило из строя, в 2009 году - из-за снижения цен на уголь, а также из-за больших платежей по займам на строительство предприятия. 

"Сложная геология, зольность до 40% и марка Г, не пользующаяся спросом на рынке, - отсюда все убытки. Заявка на проект ликвидации предприятия сделана, поскольку запасы не позволяют ни развернуться, ни нарезать нормальную лаву", - сообщал А.Борщевич.

"Южкузбассуголь" и ММК ввели в эксплуатацию шахту в августе 2006 года. Строительство предприятия мощностью 2-2,5 млн тонн угля марки Г (пригодна для коксования) велось в течение 1,5 лет. На строительство было направлено 1,7 млрд рублей.

ММК являлся основным инвестором строительства. При этом основные работы были проведены компанией "Южкузбассуголь", которая также частично финансировала проект. 

Также осенью прошлого года Evraz сообщил о начале подготовки к консервации горных работ на шахте "Юбилейная" (первый район), причиной чего называлось высокие затраты труда и высокая себестоимость. При этом шахта "Ульяновская" (является вторым районом шахты "Юбилейная") продолжит работу.

В состав компании "Южкузбассуголь" в качестве филиалов входят шахты "Юбилейная" (два района - собственно "Юбилейная" и шахта "Ульяновская"), "Абашевская", "Алардинская", "Грамотеинская", "Есаульская", "Осинниковская", "Томская", "Тагарышская", "Кушеяковская", строящаяся шахта "Ерунаковская-8", две обогатительные фабрики, 11 вспомогательных предприятий.

http://www.avant-partner.ru/news/3764.html
ЕВРАЗ инвестировал в новую технику около 65 млн рублей.

В рамках программы по техническому перевооружению в марте 2011 года в Ирбинский, Тейский и Гурьевский филиалы «Евразруды» поступила новая техника. Общая сумма инвестиций составила около 65 млн рублей.

В частности, в Ирбинский филиал поступил новый спецавтомобиль для транспортировки взрывчатых веществ к месту проведения технологических взрывов по отбойке руды. Он отвечает всем требованиям безопасности при перевозке опасных грузов. Фургон автомобиля оборудован системой автоматического пожаротушения и распашными воротами, отсек для перевозки взрывчатых материалов пропитан специальным огнезащитным составом.

В карьерах «Южный 2» и «Тёйский» Тёйского филиала будет работать новый бульдозер             Т-35, предназначенный для отсыпки отвалов, планировки площадок, строительства дорог и разработки мёрзлых и скальных грунтов. Такая техника здесь крайне необходима, ведь добыча руды осуществляется открытым способом. Кроме того, в карьере «Центральный» Изых-Гольского месторождения завершается монтаж бурового станка «Sandvik», способного бурить скважины диаметром от 159 до 215 мм на глубину до 45 метров.

А для горняков Гурьевского филиала ЕВРАЗ приобрел мобильную столовую «Башкирия». Теперь работники Карачкинского карьера, расположенного в нескольких километрах от основной промплощадки филиала, смогут обедать в комфортных условиях. Такая же мобильная столовая работает в Ирбинском и Тёйском филиалах.

Обновление парка техники филиалов «Евразруды» будет продолжено. Уже в ближайшее время в Ирбинский и Тёйский филиалы поступит новая крупногабаритная техника: экскаватор «Хитачи», буровой станок СБШ, автокран, комбинированные дорожные машины. 

Обновление техники в филиалах «Евразруды» - одно из важнейших условий не только поддержания работоспособности горнорудных предприятий, но и обеспечения безопасности горных работ. ЕВРАЗ планомерно наращивает инвестиционные вложения в горнорудные предприятия. В 2010 году в развитие филиалов «Евразруды» было направлено в два раза больше средств, чем в 2009 году. В этом году инвестиции увеличатся еще примерно на 70%. Будет реализована также специальная целевая программа повышения надежности и качества работы Абагурской обогатительной фабрики.

http://www.avant-partner.ru/news/3812.html

ОАО "Распадская"
 "Распадская" повысила контрактные цены во II квартале на 10%, до 4930 руб/т.

   ОАО "Распадская" на II квартал 2011 года установило контрактные цены реализации концентрата коксующегося угля полутвердых марок (марка ГЖ, semi-hard coking coal) на условиях FCA Междуреченск на уровне 4930 рублей ($172,9) за тонну против 4500 рублей ($156) за тонну в феврале-марте. Таким образом, контрактная цена выросла на 9,6%.
Продажи угля твердых марок (марка К, hard coking coal) осуществляются в рядовом виде, отмечается в сообщении. Цена определяется из расчета цены концентрата данной марки угля, при этом премия за качество твердого угля по отношению к полутвердому составляет порядка 12%.

"Компания продолжила вести переговоры с ключевыми российскими потребителями по поводу заключения новых и пролонгации ранее заключенных долгосрочных контрактов", - сказано в релизе.
 "Распадская" также получила предложения о среднесрочном сотрудничестве от нескольких иностранных предприятий и в настоящее время изучает их с точки зрения баланса спроса и объема производства и ценовых параметров на экспортных рынках.
  "Распадская" останавливала экспортные поставки в прошлом году после крупной аварии.

  В 2010 году предприятия группы произвели 7,2 млн тонн коксующегося угля, ориентир на 2011 год - 8,5 млн тонн.

 http://www.delkuz.ru/content/view/13526/1/

Распадская улучшила финансовые результаты.

      Российская угледобывающая компания Распадская в 2010 году улучшила финансовые результаты по МСФО. Об этом заявили в концерне. В частности чистая прибыль компании без учета доли миноритариев выросла до 245 млн долл. по сравнению со 117 млн долл. годом ранее. Выручка Распадской повысилась на 42%, до 706 млн долл, а показатель EBITDA – на 32%, до 338 млн долл. 

Стоит также отметить, что совет директоров холдинга советовал не выплачивать дивиденды за прошлый год.

Ранее сообщалось, что Распадская в 2011 году увеличит добычу угля до 8,5 млн тонн против 7,2 млн тонн в 2010 году. Кроме этого в нынешнем году компания планирует запустить на одноименной шахте четыре лавы. Благодаря этому добыча угля на ней вырастет до 2,5 млн тонн.

http://minprom.ua/news/65799.html

«Южный Кузбасс»
 "Южный Кузбасс" предоставит ЧМК займы на 2,6 млрд рублей.

ОАО "Угольная компания "Южный Кузбасс" (входит в ОАО "Мечел-Майнинг", где консолидированы горнодобывающие активы группы "Мечел") предоставит два займа ОАО "Челябинский металлургический комбинат" (ЧМК, входит в группу "Мечел") на общую сумму 2,650 млрд рублей.

Согласно сообщению угольной компании, ЧМК будут предоставлены займы в размере 1,300 млрд рублей и на 1,350 млрд рублей. Соответствующие сделки, в совершении которых имеется заинтересованность, были одобрены на собрании совета директоров угольной компании 18 апреля.

Срок пользования денежными средствами - до 19 апреля 2012 года. Процентная ставка - 8% годовых.

Кроме того, были одобрены заключения допсоглашений к контрактам с другими активами "Мечела". Так, допсоглашением пролонгированы на шесть месяцев - до 21 октября 2011 года - шесть договоров о займах, которые "Южный Кузбасс" предоставил ТОО "Восход-Хром" (Казахстан). Процентная ставка - 14,3% годовых. 

Допсоглашения к двум договорам займа, заключенным угольной компанией с АО "Ламинорул", предусматривают их пролонгацию также на шесть месяцев - до 24 октября. Процентная ставка - 8% годовых.

ОАО "Южный Кузбасс" - одна из крупнейших угледобывающих компаний страны. В ее составе три шахты, 4 разреза, 4 обогатительных фабрики, Томусинское автотранспортное управление и ряд вспомогательных предприятий.

ЧМК входит в число крупных производителей металлопроката в России.

В группе "Мечел" консолидированы контрольные пакеты акций металлургических, угледобывающих, энергетических компаний, а также торговые порты. Основным бенефициаром ОАО "Мечел" является гендиректор группы Игорь Зюзин, free float (ADR) составляет около 30%.

http://www.avant-partner.ru/news/3883.html

 На предприятиях ОАО «Южный Кузбасс» за 1 кв. 2011г добыто 3,244 млн тонн угля .

        За 3 месяца 2011 года ОАО «Южный Кузбасс», дочернее общество ОАО «Мечел-Майнинг», увеличило добычу угля до 3 миллионов 244 тысяч тонн угля - это на 15,6 % больше по сравнению с аналогичным периодом прошлого года. В том числе с начала года добыто 1 727 тыс. тонн угля коксующихся марок, что на 17,2% больше соответствующего периода 2010-го. 

Открытым способом за первый квартал текущего года добыто 2 млн 630,5 тыс. тонн угля, подземным способом - 613,2 тыс. тонн. 

За март объем добычи угля составил в компании 1 млн 165 тыс. тонн, из них 664,1 тыс. тонн коксующихся марок - это также выше показателей за аналогичный период прошлого года.   

http://www.delkuz.ru/content/view/13546/1/
«Южный Кузбасс» направил 40 млн руб. на замену вагоноопрокидывателя на ЦОФ «Кузбасская».

      ОАО «Южный Кузбасс», дочернее общество ОАО «Мечел-Майнинг», сообщает об окончании монтажа вагоопрокидователя на ЦОФ «Кузбасская». 

Вагоноопрокидыватель роторного типа ВРС-134 производительностью до 10 тыс. тонн в сутки предназначен для выгрузки угля из железнодорожных вагонов. Механизм, вес которого составляет около двухсот тонн, изготовлен ОАО «Днепротяжмаш» по заказу ОАО «Южный Кузбасс». 

Демонтаж старого оборудования, также производства завода «Днепротяжмаш», и монтаж нового вагонопрокидывателя произвели специалисты цеха по ремонту обогатительного оборудования Междуреченского филиала ООО «Мечел-Ремсервис». 

Принцип работы оборудования не изменился: после установки полувагона грузоподъемностью до 70 тонн на платформу вращается ротор, и подвижная привалочная стенка, перемещаясь на рычагах, опирается на люльки. Вагон в роторе переворачивается на 170 градусов. Уголь таким образом пересыпается в приемные бункеры, проходя через решетки, или подвергается воздействию дробильно-фрезерных машин, доводящих его до нужного класса крупности. 

Перед монтажом вагоноопрокидывателя ВРС-134 были проведены оценка состояния здания, перенос силовых кабелей, ревизия грузоподъемных механизмов, контрольная сборка основных узлов оборудования. Комплекс работ проведен в сжатые сроки: пробная постановка железнодорожных вагонов в смонтированный опрокидыватель состоялась на несколько дней раньше намеченного срока. Время простоя составило всего 12 дней.

Общая сумма затрат на приобретение и монтаж вагоноопрокидывателя составила около 40 млн. руб. 

«Железнодорожным транспортом ЦОФ «Кузбасская» получает более половины поступающих на переработку рядовых углей, и уже в ближайшем будущем планируется довести эту долю до семидесяти процентов. 
С вводом в действие нового механизма будет обеспечена бесперебойная разгрузка вагонов с углем, поступающим с разрезов «Ольжерасский» и «Красногорский», шахты «Ольжерасская-Новая», – говорит управляющий директор ОАО «Южный Кузбасс» Виктор Скулдицкий. – Это обеспечит стабильную работу обогатительной фабрики, соблюдение нормативов времени на выгрузку рядового угля, снизит себестоимость выпускаемой продукции».

http://www.delkuz.ru/content/view/13582/1/

"СУЭК-Кузбасс"
СУЭК в I квартале увеличил чистую прибыль по РСБУ в 5,5 раза по сравнению с IV кварталом.

ОАО "Сибирская Угольная Энергетическая Компания" (СУЭК) в I квартале 2010 года получило 6,148 млрд рублей чистой прибыли по РСБУ. Это в 5,5 раза больше показателя за предыдущий отчетный период - 1,115 млрд рублей.

СУЭК - крупнейший в РФ производитель угля. По итогам 2010 года компания увеличила консолидированную чистую прибыль по МСФО в 2,5 раза - до 9,1 млрд рублей, выручка составила 165,2 млрд рублей (рост на 11%).


http://www.delkuz.ru/content/view/13599/1/

СУЭК выделяет в отдельную компанию энергетические активы.

       В соответствии с ранее объявленными планами ОАО «Сибирская Угольная Энергетическая Компания» (ОАО «СУЭК») сообщает о намерении выделить в отдельную компанию энергетические активы, которые в основном представлены пакетами акций ОАО «Кузбассэнерго» (ТГК-12) и ОАО «Енисейская ТГК (ТГК-13)». Это решение принято в целях оптимизации операционной деятельности и структуры капитала ОАО «СУЭК» и энергетических активов.

После завершения данного процесса принадлежавшие ранее ОАО «СУЭК» энергетические активы перейдут во владение холдинговой компании Siberian Energy Investments Ltd., контрольный пакет которой будет напрямую принадлежать основному акционеру ОАО «СУЭК» — компании Donalink Ltd., а ОАО «СУЭК» сконцентрируется на управлении предприятиями угольного сектора. 

ОАО «СУЭК» представит более подробную информацию после завершения процедур отделения, запланированных до конца 2 квартала 2011 года.

 http://www.kuzzbas.ru/more.php?UID=17711

На шахту «Талдинская-Западная 1» поступил новый забойный конвейер PF-4 Bursaries. 

    На шахту «Талдинская-Западная 1» ОАО «СУЭК-Кузбасс» в рамках инвестиционного проекта технического переоснащения угледобычи поступает современное оборудование ведущих мировых производителей. 

Для высокопроизводительной и безаварийной работы лав приобретен забойный конвейер PF-4 Bursaries (Германия) длиной 300 метров и шириной 1200 мм. Оборудование оснащено интегрированной системой управления. «Умные» редукторы SCT (регулируемый пусковой привод) с электронным управлением позволяют в зависимости от нагрузки на конвейер выравнивать токи на электродвигателях, тем самым значительно повышая эффективность и износоустойчивость оборудования. В комплекте с конвейером предусмотрена поставка электронной системы управления PMC-D, отвечающая за безопасный пуск забойного конвейера и оптимальное использование установленной мощности.

Кроме того, на предприятие поступили 70 секций крепи Bursaries (Германия). Они так же предназначены для оснащения лавы №67-07, которую планируется ввести в эксплуатацию в июле-августе 2011 года. 

В ближайшее время ожидается поставка на шахту двух ленточных конвейеров этого же производителя с шириной 1600 мм, а так же лавного перегружателя и дробилки. 

Всего в течение ближайшего года планируется оснастить шахту шестью конвейерами класса ВТ-1600 различной длинны на общую сумму более одного миллиарда рублей. Эти конвейеры впервые применяется на шахтах СУЭК. 

Оборудование такого уровня позволит транспортировать на-гора до 3,5 тысяч тонн угля в час. 

http://www.delkuz.ru/content/view/13581/1/

Бригада Владимира Березовского шахты «Талдинская-Западная 1» ОАО «СУЭК-Кузбасс» добыла один миллион тонн угля с начала года.

  21 апреля очистная бригада, возглавляемая депутатом Совета народных депутатов Кемеровской области Владимиром Березовским, добыла миллионную тонну угля с начала года на шахте «Талдинская-Западная 1» ОАО «СУЭК-Кузбасс» (директор Михаил Лупий, начальник участка Сергей Мусохранов).

Этот высокопрофессиональный коллектив стал третьим «миллионером» в 2011 году в «Сибирской угольной энергетической компании» и четвертым — в Кузбассе. При этом горняки опережают плановое задание на 350 тыс. тонн, — сообщает служба по работе со СМИ филиала ОАО "СУЭК" в г. Ленинск-Кузнецкий.

В марте бригадой Березовского установлен рекорд предприятия по скоростному — за 19 суток — перемонтажу комплекса DBT (Германия) из лавы № 67-05 в лаву № 67-06. Отработку лавы № 67-06 с запасами 980 тыс. тонн на «Талдинской-Западной 1» планируют завершить в июле 2011 года. Годовой план добычи для бригады Владимира Березовского составляет 2,5 млн. тонн. Коллектив неоднократно становился победителем профессионального соревнования «День повышенной добычи» компании «СУЭК-Кузбасс». 

Добыча на очистном участке № 1 осуществляется комбайном SL — 500 Eickhoff (Германия) c применением крепи DBT(Германия). В настоящее время на предприятии реализуется масштабная инвестиционная программа по техническому перевооружению угледобычи, что позволит существенно увеличить нагрузку на очистной забой и повысить безопасность шахтерского труда. На шахту уже поступили: универсальная погрузочная машина DH-L-1200 Bursaries (Германия) для бурения дегазационных скважин большого диаметра и для измельчения крепких пород; 70 секций крепи DBT — Bursaries (Германия), предназначенных для оснащения будущей лавы № 67-07; новый лавный конвейер PF-4 Bursaries (Германия). В ближайшее время ожидается поступление двух новых конвейеров с шириной ленты 1600 мм, перегружателя и дробилки (также Bursaries).

«В этом году мы работаем с хорошей отдачей, первый миллион дали раньше прошлого года, и это с учетом уже проведенного перемонтажа, — говорит Владимир Березовский о работе своей бригады. — Сейчас у нас отличный боевой настрой, люди видят, какие позитивные перемены происходят на шахте — поступает новое оборудование, повышается зарплата. В коллективе никто не сомневается, что годовое задание мы выполним». 

http://www.kuzzbas.ru/more.php?UID=17603

Бригада Владимира Мельника шахты «Котинская» добыла 1 млн. тонн угля с начала 2011г.

    Очистная бригада Владимира Мельника шахты «Котинская» 6 апреля выдала на-гора миллионную тонну угля с начала года. Это второй коллектив в ОАО «СУЭК» и третий – в Кемеровской области, добившийся в 2011 году такого результата. 

Бригада Владимира Мельника начала разрабатывать лаву № 5208 в декабре 2010 года. Длина новой лавы составляет 275 метров против 230 метров в предыдущей лаве № 5207. При перемонтаже количество секций крепи DBT (Германия) было увеличено на 22 единицы. Запасы новой лавы составляют 6,3 млн. тонн угля. Этого коллективу Владимира Мельника хватит для работы без перемонтажей в течение всего 2011-го и начала 2012 года. 

Напомним, что в апреле 2010 года бригада полного кавалера «Шахтерской славы», Героя Кузбасса Владимира Ивановича Мельника установила Всероссийский рекорд месячной добычи, выдав на гора 707 190 тонн угля. Этому же коллективу принадлежит российской рекорд годовой добычи – 4,7 миллиона тонн. В 2009 году свой первый миллион бригада Мельника выдала 14 мая, а в 2010 году – 22 марта. 

«Несмотря на то, что были организационные сложности, связанные с обновлением коллектива практически на 60%, мы постарались и выдали свой первый миллион тонн как можно раньше, – говорит бригадир Владимир Мельник. – Сейчас коллектив сработался, техника работает нормально. В следующем месяце планируем дать не менее 500 тысяч тонн угля – наши возможности это позволяют. Кроме того, планируем не только выполнить, но и перевыполнить свой годовой план». 

http://www.delkuz.ru/content/view/13519/1/

 "Белон"
"Белон" в I квартале увеличил чистую прибыль на 39% .
      ОАО "Белон", основным владельцем которого является ОАО "Магнитогорский металлургический комбинат" (РТС: MAGN) (ММК), в январе-марте 2011 года получило чистую прибыль в размере 992 млн рублей. Чистая прибыль за первый квартал 2010 года была равна 713,8 млн рублей. Таким образом, рост показателя в январе-марте 2011 года составил 39%. 

Согласно сообщению, в четвертом квартале 2010 года компания получила чистую прибыль в размере 824,278 млн рублей.

Рост прибыли в первом квартале этого года по сравнению с четвертым кварталом прошлого года объясняется дополнительными доходами от реализации энергетического сегмента бизнеса.

Ранее сообщалось, что чистая прибыль "Беона" за девять месяцев 2010 года составила 1 млрд 682,725 млн рублей. Таким образом, этот показатель по итогам 2010 года достиг 2,507 млрд рублей. В 2009 году компания получила чистый убыток в сумме 1,3 млрд рублей.

Как сообщалось ранее, 28 марта ММК сообщил о закрытии сделки по продаже энергетического бизнеса ОАО "Белон" компании ОАО "ХК "СДС-Уголь" за $280 млн. Энергетические активы "Белона" включали 100% акций ООО "Шахта "Листвяжная" и 100% акций ЗАО "Обогатительная фабрика "Листвяжная".

 http://www.delkuz.ru/content/view/13624/1/

 "Белон" может не выплатить дивиденды второй год подряд.

     Совет директоров угольной компании "Белон", входящей в группу компаний ОАО "ММК", на заседании 7 апреля второй год подряд рекомендовал акционерам принять на годовом собрании решение не выплачивать дивиденды по итогам 2010 года.

 Чистая прибыль "Белона" в январе-сентябре 2010 года составила 1,68 миллиарда рублей по РСБУ против убытка в 1,1 миллиарда рублей за аналогичный период 2009 года. 

 ОАО "Белон" - активно развивающаяся компания, сферу деятельности которой составляет производство угля и продуктов его переработки, входит в группу предприятий ОАО "Магнитогорский металлургический комбинат". В состав группы "Белон", в частности, входят шахты "Чертинская-Коксовая", "Костромовская", "Листвяжная", "Чертинская-Южная" (ранее - "Новая-2") в Кемеровской области. По данным компании, в ней работают более 7,5 тысячи человек. "Белон" обеспечивает потребности ММК в угле на 36%, а в перспективе намерен довести этот показатель до 70%. "Белон" по итогам 2010 года планирует добыть 8,2 миллиона тонн угля, что в 1,4 раза больше 2009 года.

http://www.oilru.com/news/247532/Подробнее читайте на http://www.oilru.com/news/247532/

http://www.oilru.com/news/247532/

ДРУГИЕ
"Северный Кузбасс" ArcelorMittal в 2010г получил 20 млн рублей чистого убытка.

ОАО "Угольная компания "Северный Кузбасс" в 2010 году получило чистый убыток в размере 20 млн рублей против 641 млн рублей чистого убытка в 2009 году, говорится в материалах компании.

Выручка в 2010 году составила 4 млрд 973,284 млн рублей против 1 млрд 615,024 млн. рублей в 2009 году.

Сравнение показателей 2009 года и 2010 годов не корректно, поскольку компания была образована в августе 2009 года.

Как сообщалось, объем добычи коксующегося угля в прошлом году составил 1,485 млн тонн против 1,9 млн тонн в 2009 году. Шахта "Первомайская" не вела добычу угля с декабря 2009 года по январь 2011 года.

В отсчете АО говорится, что основные покупатели угля в 2010 году - ОАО "ArcelorMittal Кривой Рог" (693,068 тыс. тонн на 3 млрд 367,456 млн рублей), ОАО "Алтай-Кокс" (257,5 тыс. тонн на 1 млрд рублей), ООО "Торговый дом "Кемерово-Кокс" (11,868 тыс. тонн на 53,406 млн рублей), ЗАО "Стройсервис" (52,122 тыс. тонн на 251 млн 674,106 тыс. рублей).

В целом было реализовано 1 млн 14,557 тыс. тонн на 4,7 млрд рублей.

В компании   сообщили, что в настоящее время шахта "Березовская" добывает 50 тыс. тонн угля в месяц, шахта "Первомайская" - 80-90 тыс. тонн.

Уставный капитал АО составляет 263 тыс. 405 рублей, он разделен на обыкновенные акции номиналом 1 рубль каждая. Основной акционер - компания "АрселорМиттал Стил Холдингз АГ", которая является 100%-ным дочерним обществом ArcelorMittal.

ArcelorMittal принадлежит в Кузбассе шахта "Березовская", шахта "Первомайская", углеобогатительная фабрика "Северная" (составная часть шахты "Березовская"), 100% участка "Жерновская-3" и контрольные пакеты акций в двух вспомогательных предприятиях.

http://www.avant-partner.ru/news/3882.html

 За три месяца 2011г предприятия УК «Заречная» добыли почти 2,3 млн тонн угля.

     За три месяца 2011 года угольные предприятия УК «Заречная» (управляющая компания МПО «Кузбасс») добыли почти 2,3 млн тонн угля, прошли 6,5 км горных выработок. 

1 млн 40 тонн выдал на-гора коллектив ОАО «Шахта «Заречная». Вклад в общую добычу предприятия бригады Юрия Сапсина составил 440 тысяч тонн угля, бригады героя Кузбасса Сергея Лапина - 570 тысяч тонн угля. Проходчиками предприятия по итогам работы за квартал пройдено 2713 м.

Коллектив ШУ «Октябрьский» с начала текущего года добыл 848 тысяч тонн угля, из них 320 тысяч тонн – бригада Александра Сигина, 483 тысячи тонн – бригада Виктора Усикова. Этот очистной коллектив в апреле заканчивает отработку последней лавы по пласту «Полысаевский-1» с выдачей на поверхность комплекса КМ-138 для ремонта и последующего монтажа в лаве 1126 по пласту «Надбайкаимский». Проходческими коллективами предприятия подготовлено 2171 погонных метров горных выработок. Результат проходчиков мог быть и выше, но в период с начала года четыре из 8 проходческих бригад шахты выполняли переходы.

Вклад ОАО «Шахта «Алексиевская» в общую добычу компании составил 418180 тонн, на долю очистников пришлось 385,7 тысяч тонн угля. Проходчиками подготовлено 1550 м горных выработок. 

Всего же до конца года предприятия компании планируют добыть 9,5 млн тонн угля, из них 5,0 – ОАО «Шахта Заречная», 2,5 – ШУ «Октябрьский», 2,0 - ОАО «Шахта «Алексиевская». Проходчики компании подготовят 37,8 км горных выработок.

Справка:

УК «Заречная» создана в 2008 году. В состав компании входят три действующих шахты: ОАО «Шахта «Заречная», ШУ «Октябрьский» и ОАО «Шахта «Алексиевская»; строящееся «Шахтоуправление «Карагайлинское», ОФ «Спутник» и ряд вспомогательных предприятий. В 2009 году компания приобрела лицензию на разведку и добычу углей на участке «Серафимовский» Ушаковского каменноугольного месторождения. В 2011 году в угольный сектор МПО «Кузбасс вошла ООО «Шахта «Сибирская».

http://www.delkuz.ru/content/view/13536/1/

Шахта "Полосухинская" может направить более 1 млрд руб. на дивиденды за 2010 год.

     Совет директоров ОАО "Шахта "Полосухинская" (входит в состав ООО "Холдинг "Сибуглемет") рекомендовал акционерам на годовом собрании 11 мая утвердить решение о выплате дивидендов за 2010 год в размере 160 рублей на все виды акций номиналом 10 рублей, говорится в материалах компании. 

На выплату дивидендов на обыкновенные акции планируется направить 1 млрд 154,259 млн рублей, на "префы" - 10,932 млн рублей. Срок выплаты дивидендов - 60 дней со дня принятия решения об их выплате.

Согласно отчетности компании, за 5 последних лет решений о выплате дивидендов эмитентом не принималось.

В материалах компании отмечается, что прибыль в 2010 году составила 2 млрд 157,916 млн рублей.

 Уставный капитал компании составляет 73 млн 80 тыс. рублей, он разделен на 7,233 млн обыкновенных и 75 тыс. привилегированных акций номиналом 10 рублей. Согласно списку аффилированных лиц, Bryankee Holdings Limited владеет 79,57% акций компании.

ОАО "Шахта "Полосухинская" ведет разработку пластов особо ценных марок коксующихся углей Ж и ГЖ. Основными потребителями продукции являются металлургические комбинаты и коксохимические предприятия центрально-российского, уральского и западно-сибирского регионов.

Предприятие отрабатывает Байдаевское каменноугольное месторождение в Новокузнецком районе, промышленные запасы которого составляют 123,04 млн тонн. В 2010 году было добыто 2,903 млн тонн угля против 2 млн 770,5 тыс. тонн в 2009 году.

В холдинг "Сибуглемет" также входят ОАО "Междуречье", ЗАО "Шахта "Антоновская", ОАО "Шахта "Большевик" и обогатительные фабрики "Антоновская" и "Междуреченская", ЗАО "Завод по ремонту горно-шахтного оборудования", угольные компании "Южная" и "Сибирская", а также структуры, занятые сбытом, снабжением этих предприятий и транспортными перевозками.

"Сибуглемет" в 2010 году добыл 11,9 млн тонн угля.

http://www.delkuz.ru/content/view/13535/1/

На шахте им. Дзержинского построен новый погрузочный пункт угольного склада. 

      Строительство нового погрузочного пункта началось в декабре 2010 г. За три месяца на угольном складе шахты им. Дзержинского (ООО «Объединение «Прокопьевскуголь») построили новую галерею углеподачи, бункер, смонтировали конвейер, трубопровод и необходимое электрооборудование. Кроме того, смонтирована дробильная установка, которая позволит решить проблему с доведением угля до необходимого класса крупности, подходящего для приёма на обогатительные фабрики «Прокопьевскугля». 

Мощности нового погрузочного пункта достаточно для того, чтобы отгружать на обогатительные фабрики компании до 48 железнодорожных вагонов угля в сутки. Обслуживать производственный объект будет участок технологического комплекса шахты им. Дзержинского. 

На реализацию этого проекта компания «Сибирский Деловой Союз» направила свыше           16 млн. рублей. Всего же на реализацию инвестиционной программы предприятиям объединения «Прокопьевскуголь» 2010 г. было выделено свыше 700 млн. рублей. В 2011 г. планируется направить 1,4 млрд. рублей.

http://www.delkuz.ru/content/view/13461/1/
НЛМК получил участок под строительство шахты «Жерновская».

 ОАО «Новолипецкий металлургический комбинат»   победило на аукционе на право разведки и добычи каменного угля на участке «Жерновский Глубокий» Жерновского каменноугольного месторождения в Кемеровской области.

На торгах было сделано два шага, победитель обязался заплатить за лицензию 420 млн рублей при стартовом размере разового платежа 350 млн рублей.

Еще один участник торгов — ООО «Шахта «N12» (г. Киселевск, входит в группу «Стройсервис») — сделал первый шаг. Третий участник — ОАО «Стойленский горно-обогатительный комбинат» (СГОК, входит в группу НЛМК) — свою цену не заявлял.

Как сообщалось, в границах участка площадью 13,5 кв. км балансовые запасы каменного угля по категориям В+С1 составляют порядка 72,637 млн тонн. Участок, расположенный на территории Новокузнецкого и Прокопьевского районов, не имеет выхода на поверхность и находится ниже границ участка недр «Жерновский-1», лицензией на который владеет НЛМК.

Новолипецкий меткомбинат в 2005 году победил в аукционе на право разработки участка «Жерновский-1», балансовые запасы которого составляют 163,3 млн тонн угля марок ГЖО, ГЖ, Ж. Инвестиции НЛМК в 2011 году в проектирование и подготовку строительства шахты «Жерновская» в рамках освоения участка, по соглашению с областной администрацией, составят 700 млн рублей. Директор представительства НЛМК в Новокузнецке Сергей Гордеев сообщал, что освоение участка идет согласно лицензионному соглашению.

В группу компаний НЛМК, в частности, входят Новолипецкий меткомбинат, датский завод DanSteel A/S, ОАО «Стойленский ГОК», ОАО «Алтай-Кокс», ООО «ВИЗ-сталь», ООО «НЛМК-сорт» и NLMK Indiana. Основной владелец НЛМК — председатель совета директоров Владимир Лисин. Принадлежащие ему 85,9% акций консолидированы на балансе Fletcher Group Holdings. Менеджмент НЛМК владеет 2,8% уставного капитала, в свободном обращении находятся порядка 11,3% акций.
 http://ks.sibpress.ru/news/-/id/8019/

У ArcelorMittal не доходят руки до Жерновского-3. В Кузбассе ожидают продажи участка.

Глава холдинга ArcelorMittal Лакшми Миттал, как и требовали кемеровские власти, опеределился с перспективами развития своих предприятий в Кузбассе и теперь готов продать участок Жерновский-3.

  Компания «Жерновская-3», владеющая лицензией на одноименный угольный участок в Кемеровской области с запасами угля в 170 млн т, может быть продана. По мнению участников рынка, нынешний владелец компании — транснациональный металлургический холдинг ArcelorMittal более чем за два года так и не определился, что делать с этим активом. Между тем по условиям лицензии первая очередь шахты на Жерновском-3 должна быть введена в строй в 2014 году.

О том, что «Жерновская-3» предлагается на продажу,   рассказал сотрудник одной из угольных компаний Кузбасса. Ему электронной почтой поступило письмо на английском языке с предложением рассмотреть возможность приобретения компании.

ЗАО «Жерновская-3» было создано в мае 2007 года путем выделения из состава ОАО «Шахта „Первомайская“» для продолжения освоения участка Жерновский-3 Жерновского каменноугольного месторождения. Лицензию на право пользования недрами участка «Первомайская», которую в то время контролировала «Северсталь», получила в августе 2005 года. По итогам аукциона Жерновский-3, располагавший запасами угля коксующихся марок ГЖО, ГЖ и Ж в 170,2 млн т, достался ей за 840 млн руб. В 2008 году холдинг ArcelorMittal приобрел активы «Северстали» в Кузбассе. В результате ЗАО «Жерновская-3» стало «дочкой» ОАО «Угольная компания „Северный Кузбасс“», созданного путем слияния этих активов — ОАО «Шахта „Первомайская“», ОАО «Шахта „Березовская“» и ОАО «Северокузбасское ПТУ».

Вчера гендиректор «Жерновской-3» Виталий Шалыгин через пресс-службу «Северного Кузбасса» передал, что не может прокомментировать, в какой стадии находится освоение Жерновского-3, так как этот вопрос относится к компетенции руководства ArcelorMittal.  Необходимые приготовления для проектирования шахты на участке компания выполнила: провела дополнительную геологическую разведку, утвердила ее отчеты и т. д. 

Правда, с учетом необходимости выполнения и согласования проекта строительства шахты у «Жерновской-3» не так уж много времени на выполнение условий лицензии на недропользование. Компания обязана построить первую очередь шахты на участке Жерновский-3 мощностью 1,5 млн т угля в год в начале 2014 года.

Одного из бывших сотрудников «Жерновской-3», работающего сегодня в другой угольной компании региона, сообщение о возможности ее продажи не удивило. По его словам, освоение участка «все равно толком не идет, как это было в период, когда компанией владела „Северсталь“». По оценке менеджера, значительную сложность для освоения представляет строительство транспортной и энергетической инфраструктуры. «Во времена «Северстали» велись переговоры с ОАО «Новолипецкий металлургический комбинат», которому принадлежит лицензия на соседний участок Жерновский-1, о совместном решении этой проблемы. Но результата эти переговоры так и не дали, а со сменой собственника приостановились», — рассказал источник.

Напомним, что в июле 2009 года губернатор Кемеровской области Аман Тулеев потребовал от ArcelorMittal определиться с перспективами развития предприятий холдинга в Кузбассе. Тогда глава региона в телеграмме главе холдинга Лакшми Митталу пообещал, что власти региона сделают «все, чтобы отозвать лицензию ArcelorMittal на освоение крупного угольного месторождения Жерновское», если шахты «Первомайская» и «Анжерское шахтоуправление» (летом прошлого года была продана компании «Ростоппром») будут закрыты.

Аналитик ФК «Уралсиб» Николай Сосновский предположил, что такой актив, как «Жерновская-3», «без подготовленной инфраструктуры» не будет стоить дорого. По его оценке, максимум, что за него удастся выручить, $20-30 млн.

 «Мечел» думает о «Распадской»
Группа «Мечел» Игоря Зюзина в понедельник официально подтвердила интерес к «Распадской», 80% которой сейчас выставлены на продажу (этой долей на паритетных началах владеют Evraz и менеджмент «Распадской»). Вопрос на стадии изучения, на данный момент никаких решений не принято, сказал на телефонной конференции старший вице-президент «Мечела» по финансам Станислав Площенко. Пакет «Распадской» продается за $6 млрд, чистый долг «Мечела» — $7 млрд. Но в планах группы IPO горнодобывающего сегмента, к тому же у компании есть пакет привилегированных акций, которые могут быть использованы для оплаты актива.

http://www.kommersant.ru/doc-y/1620349

ДОБЫВАЮЩИЕ ОТРАСЛИ
Кузбасские недра пополнили областной бюджет.

      На 1 миллион 253 тысячи 340 рублей пополнился областной бюджет после прошедшего сегодня в Кемерове аукциона на предоставление права пользования недрами с целью разведки и добычи общераспространенного полезного ископаемого — строительного камня.

Как  сообщил председатель аукционной комиссии, заместитель губернатора по природным ресурсам и экологии Владимир Ковалев, на торги была выставлена Западная часть Северного участка Татарского месторождения, расположенного в Кемеровском районе. Прогнозные ресурсы строительного камня на лицензионном участке составляют 3 миллиона 665 тысяч кубических метров, площадь участка — 9,36 гектара. В пользование он предоставляется на 25 лет. Добываемый здесь камень можно будет использовать для производства щебня как заполнителя тяжелых и дорожных бетонов, для покрытия автомобильных дорог и для железнодорожного балласта.

Победителем аукциона стало ООО «Кемеровский каменный карьер». К слову, это предприятие 31 марта отметило 40-летие своей работы. 
Недропользователь должен теперь обеспечить организацию рабочих мест для населения, проживающего в районе проведения работ, при необходимости организовать профессиональную подготовку местных трудовых ресурсов, а также заключить соглашения о социально-экономическом сотрудничестве с администрациями Кемеровского района и Ясногорского сельского поселения.

http://www.kuzzbas.ru/more.php?UID=17522

Разрез "Степановский" и "Инвест-Углесбыт" победили в аукционах на участки угля в Кузбассе.

      ООО "Разрез "Степановский" (принадлежит ООО "МаррТЭК") и ООО "Инвест-Углесбыт" стали победителями аукционов на право пользования недрами с целью разведки и добычи каменного угля на участках "Степановский Глубокий 1" и "Акташский 2" в Кемеровской области. 

Как сообщили   в управления по недропользованию по Кемеровской области, разрез "Степановский" обязался заплатить за участок "Степановский Глубокий 1" каменноугольного месторождения "Разведчик" (Новокузнецкий район) 35,750 млн рублей при стартовом размере разового платежа 32,5 млн рублей.

В аукционе также участвовало ОАО "МАН" не сделавшее ни одного шага.

ООО "Инвест-Углесбыт" обязалось заплатить за участок "Акташский 2" Киселевского каменноугольного месторождения 114,800 млн рублей при стартовом размере разового платежа 14 млн рублей. Было сделано 72 шага.

Конкуренцию победителю составили ЗАО "Новоуголь", ОАО "Разрез "Тайбинский" и ООО "Углемаркет".

По экспертной оценке Кузбасснедр, в границах участка "Степановский Глубокий 1" запасы угля марки "Т" составляют порядка 23 млн тонн по категории С2. Как сообщалось, центральная часть участка не имеет выхода на поверхность и расположена под участком "Степановский" - лицензией на него владеет ООО "Разрез "Степановский", первая очередь которого введена в строй в феврале 2010 года.

На открытии разреза член совета директоров "МаррТЭК" Руслан Сафин сообщал о планах по наращиванию запасов за счет участка "Степановский Глубокий". "Лет через шесть, когда будут отработаны верхние запасы, есть планы строительства небольшой шахты на этой территории", - отметил Р.Сафин.

По экспертной оценке Кузбасснедр, в границах участка "Акташский 2" запасы угля марок "Г", "СС" составляют порядка 2 млн тонн по категории С1. 

Участок имеет смежную границу с горным отводом ООО "Инвест-Углесбыт", владеющего лицензией на участок "Акташский". Как сообщалось, угольный разрез "Акташский" был введен в строй в 2008 году. Балансовые запасы разреза - 12 млн тонн угля марок СС (энергетический), ГЖО и КСН (пригодные для коксования).

"Инвест-Углесбыт" в 2011 году планирует вывести разрез "Акташский" на проектную мощность - 600 тыс. угля (в 2010 году добыто 438,5 тыс. тонн угля).

В общем объеме добычи доля угля коксующихся марок составляет 90%. 

На экспорт поставляется порядка 17% угля, на внутреннем рынке поставки осуществляются, в том числе, ОАО "Западно-Сибирский металлургический комбинат", ЗАО "Центральная обогатительная фабрика (ЦОФ) "Щедрухинская" (Новокузнецк), ООО "ОФ "Анжерская" (Анжеро-Судженск), ООО "ЦОФ "Шолоховская" (Ростовская область).

Предприятие построено на участке шахты "Тайбинская", закрытой в 2002 году в период реструктуризации.

http://www.delkuz.ru/content/view/13539/1/

 МЕТАЛЛУРГИЧЕСКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ

«Евраз»
ЗСМК и НКМК в 2010 г. открыли в Райффайзенбанке линии на $157 млн.

ОАО "Новокузнецкий металлургический комбинат" и ОАО "Западно-Сибирский металлургический комбинат" (НКМК и ЗСМК, оба входят в Evraz Group) в 2010 году открыли в Райффайзенбанке 2 необеспеченные возобновляемые 3-летние кредитные линии на общую сумму $157 млн, сообщается в годовом отчете группы. 

Первая линия - на $46 млн - была открыта 27 апреля прошлого года, вторая на $111 млн - 10 декабря. По состоянию на 31 декабря Evraz полностью выбрал $111 млн. Ставка по обеим линиям составляет LIBOR+3,85% годовых.

Кроме того, в отчете раскрывается ставка по кредитам НТМК, ЗСМК и ТК "ЕвразХолдинг" на сумму $404 млн, открытым в июле прошлого года в Nordea Bank - LIBOR+4,3%. Сообщалось, что данные средства привлекаются на 4 года с погашением в июне 2014 года и предназначены для рефинансирования кредитов Nordea Bank на общую сумму в $357 млн, которые должны были быть погашены в IV квартале 2010 года, а также для выплаты другой краткосрочной задолженности.

Как сообщалось, к концу прошлого года у Evraz был только один актив в залоге - 50%-1 акция Качканарского ГОКа служили обеспечением по кредиту Газпромбанка. Согласно отчету, на 31 декабря прошлого года под обременением находились также запасы продукции на сумму $203 млн (годом ранее - на $81 млн, в 2008 году - на $648 млн).

Также в отчете отмечается, что менеджмент оценивает возможные налоговые, таможенные и прочие доначисления из-за неоднозначности российского и украинского законодательства в $34 млн.

Как сообщалось, Evraz Group завершила 2010 год с чистой прибылью по МСФО в $532 млн (против убытка годом ранее) и EBITDA - $2,35 млрд (рост в 1,9 раза). Чистая прибыль, приходящаяся на долю акционеров Evraz, в 2010 году составила $548 млн против чистого убытка в $295 млн годом ранее. Общий долг компании составлял $7,92 млрд, чистая задолженность - $7,127 млрд, в том числе краткосрочная - $714 млн.

Evraz Group - одна из крупнейших вертикально интегрированных металлургических и горнодобывающих компаний, включает в себя предприятия в России, США, Италии, Чехии и ЮАР. Около 72% акций Evraz Group владеет компания Lanebrook. Ее бенефициарами являются инвесткомпания Millhouse, управляющая активами Романа Абрамовича и его партнеров (50%), а также Александр Абрамов и Александр Фролов (вместе - 50%).

http://www.delkuz.ru/content/view/13621/1/

ЕВРАЗ в два раза увеличит мощность Абаканского филиала.

  ЕВРАЗ приступил к реализации инвестиционного проекта по увеличению производственной мощности Абаканского филиала «Евразруды» до 4 млн тонн сырой руды в год. 

Реализация проекта рассчитана до 2016 года и предусматривает полную реконструкцию предприятия со строительством дробильно-обогатительной фабрики, горизонтов (-) 200 метров и (-) 305 метров и всей необходимой инфраструктуры, включая ввод в эксплуатацию нового ствола. Начало строительства намечено на II полугодие 2012 года.

В настоящее время производительность Абаканского филиала составляет 2 млн тонн руды в год. Производственная мощность будет увеличиваться поэтапно, по мере ввода в эксплуатацию объектов реконструкции.

«Мы ставим перед собой задачу планомерного развития наших горнорудных предприятий. Реализация проекта по модернизации Абаканского филиала позволит не только в два раза повысить производительность рудника, но и обеспечит стабильную работу предприятия до 2030 года», - отметил Константин Лагутин, Вице-президент – руководитель Дивизиона «Руда» ЕВРАЗ.

http://www.avant-partner.ru/news/3874.html

 ЕВРАЗ начал строительство установки по вдуванию пылеугольного топлива в доменные печи ЗСМК .
ЕВРАЗ приступил к строительству установки по вдуванию пылеугольного топлива (ПУТ) в доменные печи Западно-Сибирского металлургического комбината. 

В рамках проекта уже выполнена инженерная подготовка строительной площадки, ведутся работы по устройству котлована, закрытого склада угля, монтажу металлоконструкций. Для организации логистической схемы поставки углей осуществляется переустройство железнодорожных путей на станции Доменная.

«Благодаря переходу на пылеугольное топливо мы в доменных печах вместо дорогостоящих и дефицитных жирных углей будем использовать энергетический уголь, снизим расход кокса на 20%, что позволит значительно уменьшить выбросы в атмосферу. Кроме того, получим серьезную экономию в расчете на тонну стали, а значит, повысится конкурентоспособность предприятия», - отметил управляющий директор комбината Алексей Юрьев.

http://www.delkuz.ru/content/view/13559/1/

"Кокс"
 Кемеровский "Кокс" назначил вице-президентом по рынкам капитала выходца из UBS.
      ОАО "Кокс" назначило вице-президентом по стратегическому развитию и рынкам капитала Павла Илиева. П.Илиев, который имеет опыт работы в области корпоративного финансирования и инвестиционно-банковской деятельности, будет курировать формирование и реализацию стратегии группы, в том числе ее проекты на рынках капитала.

До прихода в "Кокс" П.Илиев занимал должность директора по работе с российскими компаниями металлургического и горнодобывающего сектора в инвестиционно-банковском департаменте UBS, ранее работал в инвестбанковских департаментах Citigroup и ING Bank, сказано в сообщении.

В начале 2011 года "Кокс" принял решение о переносе запланированного на февраль размещения своих акций и GDR на Лондонской фондовой бирже и российских площадках из-за недостаточно благоприятной рыночной конъюнктуры.

Ценовой диапазон в рамках предполагаемого IPO был установлен на уровне от $6,25 до $8 за акцию, или от $12,5 до $16 за глобальную депозитарную расписку (GDR). Исходя из этого, предполагаемая рыночная капитализация компании после IPO оценивалась в $2,1-2,6 млрд. К размещению были предложены казначейские акции, представляющие 7,9% акционерного капитала, и часть акций основных владельцев. Компания ожидала, что по итогам размещения в случае исполнения опциона на переподписку (15%) free float составит не менее 20%. 
Средства от продажи казначейских акций планировалось направить на финансирование инвестпрограммы и другие корпоративные расходы.

Глобальными координаторами и букраннерами IPO были заявлены Citi, UBS и "ВТБ Капитал".

Согласно списку аффилированных лиц ОАО "Кокс", на 31 декабря 2010 года 85,93% обыкновенных акций "Кокса" принадлежали Борису, Евгению и Андрею Зубицким (26,77%, 32,05% и 27,11% соответственно).

"Кокс" входит в состав "Промышленно-металлургического холдинга", подконтрольного Б.Зубицкому и членам его семьи. В группу "Кокс" входят ОАО "Тулачермет", ОАО "Комбинат "КМАруда", ЗАО "Кронтиф-Центр", ОАО "Кокс", ООО "Участок Коксовый", ЗАО "Сибирские ресурсы" (шахта Владимирская-1), ООО "Горняк" (шахта Романовская-1), ОАО ЦОФ "Березовская" и строящиеся ООО "Шахта "Бутовская" (район Чесноковский Кемеровского угольного месторождения) и шахта имени Тихова (Никитинское угольное месторождение, запасы угля марки Ж). Также в группу входит ОАО "Полема" (производит свыше 3 тыс. тонн металлического порошка и легированных сплавов в год).


http://www.delkuz.ru/content/view/13598/1/

Гурьевский  металлургический  завод
ГМЗ повысил выпуск проката на 11,8%.

ОАО "Гурьевский металлургический завод" в январе-марте 2011 года по сравнению с этим же периодом 2010 увеличило выпуск товарного проката на 11,8%, до 61 тыс. тонн.  В свою очередь, производство мартеновской стали выросло на 35,2%, до 52,8 тыс. тонн, а шаров стальных мелющих – на 13,9%, до 27 тыс. тонн. 

Ранее сообщалось, что предприятие в январе-феврале 2011 года по сравнению с этим же периодом 2010 увеличило выпуск товарного проката на 15,6%, до 39,6 тыс. тонн.

 http://minprom.ua/news/65345.html

 Леонид Сергеев: «Мы находим выход там, где другие его не видят».
В масштабах кузбасской индустрии или даже одной металлургической отрасли Гурьевский металлургический завод (ГМЗ) — не самое крупное предприятие. Однако в современных непростых экономических условиях важна стабильная работа каждого производства, сохранение рабочих мест, регулярное перечисление налоговых платежей. Тем более что для Гурьевска и Гурьевского района ГМЗ – это как раз одна из основ экономики территории, основной работодатель и налогоплательщик. И в этом качестве завод выступает уже 195 лет. Важно и то, что стабильной работой сегодня предприятие создает предпосылки для своего полного выхода из кризисной ситуации 20082009 гг., когда ГМЗ едва не был обанкрочен, заключил мировое соглашение с отсрочкой платежей. Но с 2013 года заводу предстоит начать рассчитываться по долгам.

Поэтому так важны и для гурьян, и для всех кузбассовцев сохранение высоких уровней производства и загрузки мощностей, которое планирует ОАО «Гурьевский металлургический завод» в 2011 году. Кстати, эти уровни  — рекордные в истории завода, на них он до прошлого года ни разу не выходил. 
В прошлом году предприятие выплавило 203 тыс. тонн стали (на 39% больше, чем в 2009 году), произвело 239 тыс. тонн товарного проката (в 2,3 раза больше, чем в 2009 году), 96,5 тыс. тонн стальных мелющих шаров (в 1,83 раза больше, чем в 2009 году). 
Потребителям было отгружено 338 тыс. тонн готовой металлопродукции — в 2,17 раза больше, чем в 2009 году. Таких темпов роста не показало в прошлом году ни одно крупное промышленное предприятие Кузбасса.

По мнению управляющего директора ГМЗ Леонида Сергеева, в основе сегодняшних успехов завода — стратегическое партнерство с группой «Мечел» и последовательное использование внутренних резервов производства самого ГМЗ. Альянс с «Мечелом» решает сразу две важнейшие проблемы завода — обеспечение прокатного производства недостающим сырьем и организация сбыта сортового проката. «МечелСервис», сбытовое подразделение группы «Мечел», приобретает товарный прокат Гурьевского метзавода, что дает возможность попасть продукции из Гурьевска практически во все регионы России, поскольку у «МечелСервиса» очень широкое присутствие. Часть продукции, 1015% сортового проката, завод продает сам. 

Другая сторона сотрудничества с «Мечелом» — обеспечение ГМЗ сырьем. Как поясняет Леонид Сергеев, сталеплавильные и прокатные производства завода несбалансированны, собственного металла плавится меньше, чем могут перекатать прокатные станы. В прежние времена эта проблема постоянно сдерживала увеличение производства на Гурьевском метзаводе. Только налаженные со второй половины 2009 года поставки «Мечелом» стальной заготовки позволили преодолеть этот барьер. В то же время значительный рост объемов выпускаемой продукции нельзя было обеспечить без постоянной работы по улучшению организации производства на заводе. Для этого к делу привлекаются «люди, которые хотят найти выход там, где другие его не видят». Так в прошлом году сократить издержки производства и увеличить выпуск продукции помогло жесткое администрирование логистики в прокатном цехе завода. Это позволило оперативно принимать необходимые решения и сократить задержки. «В августе прошлого года для нас было историческим рекордом обеспечить отгрузку 30 тыс. тонн товарной продукции, а в марте нормой стала отгрузка уже 31 тысячи», — отмечает управляющий директор ГМЗ. Другим скрытым резервом стало использованием привозной заготовки для производства мелющих шаров: собственный прокатный стан завода освободился от необходимости изготавливать её и полностью переключился на выпуск сортового проката. В итоге, сегодня прокатное производство Гурьевского метзавода загружено на максимальном уровне, практически на 100% проектных мощностей. 

При этом завод постоянно расширяет ассортимент выпускаемой продукции, что в свою очередь снижает риски зависимости от одного или нескольких продуктов. В прошлом году завод наладил производство шара диаметром 120 мм, пользующегося повышенным спросом на рынке. И в итоге, сегодня ГМЗ выпускает полную линейку стальных мелющих шаров  — диаметром от 25 мм до 120 мм. В конце марта нынешнего года завод освоил выпуск нового вида продукции — «110го» уголка (110х110х7 мм), произвел первые 840 тонн. При наличии заказов предприятие способно выпускать 11,5 тыс. тонн продукции ежемесячно. Для этого приобретены новые валки, затраты на которые составили около 4 млн. рублей. Решение о производстве «110го» уголка, поясняет Леонид Сергеев, было принято после того, как завод успешно освоил в прошлом году выпуск двух других новых уголков — 90х90х7 мм и 125х125х9 мм. 

Определенные возможности для расширения ассортимента ГМЗ приобрёл в начале этого года с получением от ФГУ Балтийского филиала «Российского морского регистра судоходства» Свидетельства о признании изготовителя (СПИ). Это даёт возможность Гурьевскому метзаводу поставлять свою продукцию судостроительным предприятиям. Как отмечает управляющий директор ГМЗ Л.Н. Сергеев, «получение Свидетельства показывает, что сегодня завод выпускает продукцию, соответствующую самым высоким стандартам качества».

Особое значение на ГМЗ придают завоеванию и удержанию своих рынков сбыта, внимательному отношению к заказам потребителей не только в России, но и в соседних государствах: в Казахстане, Монголии, Киргизии, Узбекистане, Таджикистане, Украине и Беларуси. Крупными рынками сбыта стальных шаров ГМЗ стали такие горнорудные страны, как Казахстан и Монголия. Поэтому в конце июня этого года завод планирует принять участие в крупной специализированной выставке MinTek в Караганде (Казахстан) и уже начата подготовка к этому мероприятию. На российском рынке шаров, по данным Леонида Сергеева, доля ГМЗ, благодаря постоянной работе с потребителями, выросла в последние годы с 26% до 3638%. 

В 2011 году, когда производственные мощности уже загружены по максимуму, перед Гурьевским металлургическим заводом стоит задача удержать производство на рекордном уровне 2010 года. По мнению Леонида Сергеева, предприятию необходимо работать над улучшением качества выпускаемой продукции, налаживать производство её новых видов. Основные инвестиции ГМЗ при этом будут направлены на поддержание мощностей предприятия, на «расшивку узких мест». В частности, планируется приобретение ролеправильной машины, чтобы обеспечить полную загрузку сортопрокатного производства завода. Есть необходимость также в замене крана на шаропрокатном стане №2, чтобы быть готовым к дополнительным запросам рынка. 

 Рост производства позволил ГМЗ увеличить и налоговые отчисления в бюджеты всех уровней: в 2010 году они выросли в 2,3 раза, до 212 млн рублей, против 93 млн рублей в 2009 году. В областной бюджет при этом было перечислено 46 млн. рублей (171% к уровню 2009 года), в местный — 24 млн. рублей (181%). 

Заметно выросли и социальные инвестиции предприятия: в различные социальные программы в прошлом году завод вложил 6,7 млн. рублей, в 2,7 раза больше, чем в 2009 году. Так на проведение летнего отдыха детей было направлено 1,6 млн. рублей, что позволило отправить на Черное море 25 детей сотрудников предприятия, еще 40 ребят отдохнули в санаториях Кузбасса. На 440 тыс. рублей были приобретены новогодние подарки для детей сотрудников ГМЗ, также оказывается помощь многодетным семьям и выплачивается пособие по уходу за ребенком. Для организации санаторнокурортного лечения работников ГМЗ были заключены договоры с санаториями Салаира, Белокурихи, Новосибирска, Барнаула. На эти цели завод выделил 930 тыс. рублей, что позволило работникам приобрести путевки с 6585процентной скидкой. При этом оставшуюся часть можно было оплатить в рассрочку. 

Следует понимать, подчеркивает Леонид Сергеев, что ГМЗ работает в условиях мирового соглашения с кредиторами. Оно предоставило трехлетнюю отсрочку при уплате долгов, но не освободило от них, и крупных социальных вложений завод не может себе позволить. Тем не менее, от заботы о своих работниках предприятие не отказывалось и не отказывается. В прошлом году ГМЗ дважды индексировал заработную плату — на 5% с 1 июля и на 5% с 1 октября, и по итогам 2010 года она составила 18 723 рубля в месяц, в 1,4 раза больше, чем в 2009 году. Планируется повышение зарплаты и в этом году, сохраняются неизменными ранее принятые обязательства по социальным программам. 

http://www.avant-partner.ru/partner/2706.html

ЭнергетикА
 "МРСК Сибири" направило 13 млн рублей на реконструкцию подстанции "Мирная" в Кемеровской области

Филиал ОАО "МРСК Сибири" - "Кузбассэнерго - региональные электрические сети" ("Кузбассэнерго-РЭС") реализовал инвестпроект с объемом финансирования 13 млн рублей на подстанции "Мирная" (Кемерово) напряжением 110/10 кВ.

В сообщении филиала говорится, что ПС построена в начале 60-х годов прошлого века и обеспечивает электроэнергией промпредприятия и два жилых района Кемерово. На ПС установлено 3 трансформатора общей мощностью 120 МВА.

В прошлом году на объекте был проведен капитальный ремонт. В марте текущего года в рамках инвестпроекта введено в работу новое комплектно-распределительное устройство наружной установки напряжением 10 киловольт. Его основное назначение - прием и распределение электрической энергии в сетях.

В сообщении отмечается, что современное оборудование повысит надежность энергоснабжения потребителей. Исполнение нового распределительного устройства позволяет проверять режим работы микропроцессорных защит дистанционно.

"Кузбассэнерго - РЭС" (бывшее ОАО "Кузбассэнерго - РСК", выделенное из "Кузбассэнерго") 31 марта 2008 года было присоединено к ОАО "МРСК Сибири" в качестве филиала.

Межрегиональная распределительная сетевая компания Сибири (МРСК Сибири) осуществляет передачу и распределение электроэнергии на территориях республик Алтай, Бурятия, Тува и Хакасия, Алтайского, Забайкальского, Красноярского краев, Кемеровской, Омской и Томской областей.

http://www.avant-partner.ru/news/3756.html
«МРСК Сибири» представит концепцию создания интеллектуальной электрической сети на форуме в Москве.
Главный инженер «МРСК Сибири» Евгений Митькин в пятницу представит концепцию создания интеллектуальной электрической сети на Московском международном энергетическом форуме «ТЭК России в XXI веке».

 «МРСК Сибири» представит на Форуме концепцию создания интеллектуальной электрической сети, — говорится в сообщении

Форум по традиции собрал на своих площадках авторитетных российских и зарубежных экспертов и аналитиков отрасли, представителей энергокомпаний, власти, научного сообщества.  «Межрегиональная распределительная сетевая компания Сибири» (ОАО «МРСК Сибири»), дочернее общество ОАО «Холдинг МРСК», осуществляет передачу и распределение электроэнергии на территориях республик Алтай, Бурятия, Тыва и Хакасия, Алтайского, Забайкальского, Красноярского краев, Кемеровской, Омской и Томской областей. В состав ОАО «МРСК Сибири» входят филиалы – «Алтайэнерго», «Бурятэнерго», «Горно-Алтайские электрические сети», «Красноярскэнерго», «Кузбассэнерго-РЭС», «Омскэнерго», «Хакасэнерго», «Читаэнерго». ОАО «Томская распределительная компания», ОАО «Тываэнерго» (дочернее общество) находятся под управлением ОАО «МРСК Сибири».

http://www.70rus.org/more.php?UID=7355
СУЭК выделит энергоактивы в отдельную компанию.

ОАО "Сибирская угольная энергетическая компания" (СУЭК) намерено завершить процедуру отделения энергоактивов до конца I полугодия 2011 г..   В СУЭК напомнили, что выделение энергетических активов в отдельную компанию, представленных в основном пакетами акций ОАО "Кузбассэнерго" (ТГК-12) и ОАО "Енисейская ТГК (ТГК-13)", принято в целях оптимизации операционной деятельности и структуры капитала СУЭК. "После завершения данного процесса принадлежавшие ранее СУЭК энергетические активы перейдут во владение холдинговой компании Siberian Energy Investments Ltd., контрольный пакет которой будет напрямую принадлежать основному акционеру ОАО "СУЭК" - компании Donalink Ltd., а СУЭК сконцентрируется на управлении предприятиями угольного сектора", - отмечается в сообщении. 

ОАО "Сибирская угольная энергетическая компания" (СУЭК) обеспечивает около 31% поставок энергетического угля на внутреннем рынке и примерно 25% российского экспорта энергетического угля. Филиалы и дочерние предприятия СУЭК расположены в Красноярском, Приморском и Хабаровском краях, Иркутской, Читинской и Кемеровской областях, в Бурятии и Хакасии. Кроме того, СУЭК контролирует блокирующие пакеты ряда АО-энерго. Уставный капитал "СУЭК" составляет 1,287 млн. руб. и состоит из 257,4 млн. обыкновенных именных акций номинальной стоимостью 0,005 руб. Акционерами "СУЭК" по состоянию на 22 февраля 2011 г. являются Donalink Limited - 99,84% уставного капитала компании и ЗАО "Красноярская" - 0,16%. 

ОАО "Енисейская ТГК" (ТГК-13) было сформировано в 2006 г. в результате объединения основных генерирующих активов Красноярского края и Республики Хакасия. Общая установленная электрическая мощность станций компании - 2530 МВт, общая установленная тепловая мощность - 7140,5 Гкал/ч. Протяженность тепловых сетей - 743 км. В состав компании входят девять филиалов: Красноярская ТЭЦ-1, Красноярская ТЭЦ-2, Красноярская ТЭЦ-3, Красноярская ТЭЦ-4 (бывшая Сосновоборская ТЭЦ), Назаровская ГРЭС, Минусинская ТЭЦ, Канская ТЭЦ, Абаканская ТЭЦ и Красноярская теплосеть. СУЭК принадлежит 61% акций компании. 

ОАО "Кузбассэнерго" как территориальная генерирующая компания (ТГК-12) образовано в 2005 г. в рамках реформирования электроэнергетики и реорганизации РАО "ЕЭС России". Предприятие производит электро- и теплоэнергию на электростанциях в Кемеровской области и Алтайском крае. Установленная мощность активов компании - 4375,2 МВт по электроэнергии и 8744,5 Гкал/ч по теплу. Уставный капитал - 706 млн 163,8 тыс. руб. Контролирующим акционером является СУЭК. 

http://www.avant-partner.ru/news/3849.html

МАШИНОСТРОЕНИЕ
СДС-Маш совместно с American Railcar Industries в 2012 г. приступит к выпуску вагонов нового типа.

ОАО ХК "СДС-Маш" (основным активом является предприятие "Алтайвагон", входит в группу "Сибирский Деловой Союз", СДС) совместно с American Railcar Industries приступает к реализации проекта по выпуску современных грузовых вагонов.

 Стороны 5 апреля подписали контракт, который предусматривает разработку нового типа вагона и запуск его в серийное производство. Ввод в эксплуатацию новой линии запланирован на 2012 год, ее мощность будет составлять 2,5 тыс. вагонов в год.

На первом этапе реализации проекта American Railcar Industries спроектирует вагон с техническими характеристиками, отвечающими мировым требованиям вагоностроения. Он должен быть легче тех, что производятся в настоящее время на "Алтайвагоне", но в то же время с большей грузоподъемностью. Так, если российские заводы выпускают тележки вагонов с осевой нагрузкой в 23,5 тонны, то американская компания повысит ее до 25 тонн.

Второй этап предусматривает разработку и запуск на "Алтайвагоне" линии по производству вагонов.

American Railcar Industries производит около половины подвижного состава для железных дорог Канады, Мексики и США.

ОАО "Алтайвагон" выпускает грузовые вагоны, в том числе цистерны, полувагоны, крытые вагоны и платформы. Завод контролируется холдингом "СДС-Маш".

В ОАО "ХК "СДС-Маш" входят головное предприятие ОАО "Алтайвагон", "Кузбасская вагоностроительная компания" - филиал "Алтайвагона" (Кемерово), Рубцовский филиал ОАО "Алтайвагон" (Рубцовск), ООО "Вагон-Трейд" (Кемерово), ООО "Электропром", ООО "Подземтрансмаш" (Прокопьевск), ООО "КПС-Сервис" (Кемерово). 
http://www.avant-partner.ru/news/3805.html

ХИМИЧЕСКАЯ ПРОМЫШЛЕННОСТЬ

 «НефтеХимСервис» обзаводится гарантиями и колонной.

В Яйском районе на промышленной площадке строящегося Яйского нефтеперерабатывающего завода начался монтаж основной составляющей установки по переработке нефти — колонны К1. Как сообщили в пресс-службе новокузнецкого ЗАО «НефтеХимСервис», которое реализует этот проект, монтаж колонны К1, произведенного на «Волгоградхиммаш» планируется завершить в мае. В компании отметили, что строительство сейчас ведётся по графику, который предусматривает запуск НПЗ мощностью по переработке 3 млн тонн нефти в год в эксплуатацию в 2012 году. Тем временем в минувшую среду проект компании получил первую формальную господдержку от кузбасских властей. Депутаты облсовета на своей сессии санкционировали предоставление госгарантий «НефтеХимСервису» по банковскому кредиту. 
Как пояснили в облсовете, госгарантии предоставлены на условиях субсидиарной ответственности на сумму 2 млрд рублей для обеспечения исполнения обязательств перед Сбербанк России по договору об открытии невозобновляемой кредитной линии от 30 июня 2010 на срок до 31 декабря 2013 года под залог ценных бумаг при возникновении гарантийного случая. Как сообщал «АвантПАРТНЕР», летом прошлого года Сибирский банк Сбербанка РФ начал предоставлять ЗАО «НефтеХимСервис» средства в рамках кредитной линии на 7,5 млрд рублей.

http://www.avant-partner.ru/partner/2696.html
В Новокузнецке состоялось заседание комитета по развитию Яйского НПЗ.

В Новокузнецке состоялось расширенное заседание комитета по развитию компании «НефтеХимСервис», которая является инвестором строительства Яйского нефтеперерабатывающего завода. 

В заседании приняли участие представители ведущих мировых компаний «Фостер Уилер» и «Хоневелл», являющихся лидерами в разработке вторичных процессов переработки нефти, а также ведущие специалисты страны, представители научно-исследовательских институтов, занимающихся разработкой и внедрением новых технологий в этой области.

Обсуждалась перспектива развития Яйского нефтеперерабатывающего завода, в частности выбор технологии второй очереди строительства предприятия. Рассматриваются различные варианты технологической концепции завода, такие как строительство установки по гидроочистке дизельного топлива, реформинг, висбрекинг, строительство битумной установки и установки замедленного коксования. 

Весной 2012 года на Яйском нефтеперерабатывающем заводе будет завершена первая очередь строительства и начнется первичная обработка нефти. Но уже сегодня ведется активная работа по дальнейшему строительству. К лету специалисты компании «НефтеХимСервис» планируют окончательно определиться с концепцией дальнейшего развития предприятия и приступить к ее реализации – проектированию, заказу оборудования и подготовке производственных площадей.


http://www.delkuz.ru/content/view/13596/1/

СИБУР оценивает "СИБУР-Минудобрения" дороже $1 млрд, планирует продать до конца 2011г.

      Как говорится в материалах "СИБУРа", подготовленных для потенциальных инвесторов, производство капролактама (находится на "Кемеровском "Азоте") будет выведено за рамки "СИБУР-Минудобрения" и продано отдельно.

"К "СИБУРу" обратился ряд заинтересованных сторон, и компания хотела бы оформить результат идущих переговоров о продаже части акций "СИБУР-Минудобрения" (за исключением капролактама) до конца 2011 года", - говорится в материалах.

"СИБУР" рассматривает различные варианты структурирования сделки. В частности, компания готова отдельно продать активы по выпуску азотных удобрений и нитрата аммония для промышленного потребления.

По словам источника, знакомого с ситуацией, свои активы по выпуску удобрений "СИБУР" оценивает в сумму более $1 млрд.

В материалах отмечается, что в число активов "СИБУР-Минудобрений" входят 51% акций пермских "Минудобрений" (официально "СИБУР" до сих пор не признал покупку этого пакета, отмечая, что у компании есть потенциальное право выкупа 48% акций), 95% акций "Кемеровского Азота", а также 100% "Ангарского азотно-тукового завода" (ААТЗ).

Консолидированная выручка "СИБУР-Минудобрений" в 2010 году составила $978 млн, EBITDA - $222 млн, а рентабельность по EBITDA - 23%. В 2011 году выручка должна вырасти до $1,168 млрд, EBITDA - до $213 млн, рентабельность снизится до 18%.

Производственные мощности пермских "Минудобрений" по аммиаку составляют 530 тыс. тонн, по карбамиду - 620 тыс. тонн в год, "Кемеровского Азота" - 1,01 млн тонн аммиака, 515 тыс. тонн карбамида, 900 тыс. тонн нитрата аммония, 305 тыс. тонн сульфата аммония, а также 116 тыс. тонн капролактама, мощности ААТЗ - 200 тыс. тонн нитрата аммония.

Ранее сообщалось, что интерес к активам "СИБУРа" проявляют "Акрон" (РТС: AKRN), "ФосАгро", норвежская Yara и АФК "Система" (РТС: AFKS).

http://www.delkuz.ru/content/view/13500/1/
"СИБУР-Минеральные удобрения" увеличили свою долю акций кемеровского "Азота" с 49,2806% до 76,7977%.

ОАО "СИБУР-Минеральные удобрения" увеличило свою долю акций кемеровского "Азота" с 49,2806% до 76,7977%. Об этом говорится в материалах кемеровской компании. Увеличение доли произошло в результате размещение ОАО "Азот" дополнительного выпуска акций.

Напомним, что в марте кемеровский "Азот" разместил путем конвертации 99,9994% акций допвыпуска на 1,2 млрд руб. Количество фактически размещенных ценных бумаг составило 8 млн 64 тыс. 472 штуки, номинал каждой размещенной ценной бумаги - 150 руб. Таким образом, объем размещенного допвыпуска составил 1 млрд 209 млн 670 тыс. руб.

Напомним, что компания планировала разместить 8 млн 64 тыс. 517 акций. Допвыпуску был присвоен государственный регистрационный номер 1-02-10051-F-001D.

Как сообщалось в начале ноября 2010г., кемеровский "Азот" планировал увеличить уставный капитал в 2,2 раза - до 2 млрд 229 млн 665 тыс. 550 руб. Совет директоров компании принял решение разместить 8 млн 64 тыс. 517 акций номинальной стоимостью 150 руб. 
Ранее уставный капитал компании составлял 1 млрд 19 млн 988 тыс. руб., он был разделен на 6 млн 799 тыс. 920 акций номинальной стоимостью 150 руб.

Способ размещения ценных бумаг - конвертация в дополнительные обыкновенные акции облигаций серии 01. Конвертация осуществлена по требованию владельцев ценных бумаг. Согласно условиям сделки, каждая облигация номинальной стоимостью 434 руб. конвертируется в одну дополнительную обыкновенную именную бездокументарную акцию "Азота" номинальной стоимостью 150 руб.

Дебютный выпуск облигаций "Азота" был размещен на ММВБ по открытой подписке с 18 сентября 2008г. по 27 октября 2008г. Общий объем выпуска, состоящего из 8 млн 064 тыс. 517 ценных бумаг номинальной стоимостью 434 руб., - 3 млрд 500 млн 378 руб.

ОАО "Азот" (Кемеровская область) - крупнейшее химическое предприятие Западной Сибири, на котором работают более 12 тыс. человек. Предприятие входит в компанию "СИБУР-Минеральные удобрения". Основными видами химической продукции, выпускаемой "Азотом", являются капролактам и минеральные удобрения - карбамид, сульфат аммония и аммиачная селитра, а также серная и азотная кислоты, ионообменные смолы, химикаты. По производству целого ряда товаров "Азот" является монополистом в России и странах СНГ.

  http://quote.rbc.ru/stocks/fond/2011/04/13/33244942.shtml 

Новокузнецкое ОАО "Органика" оценила в 270 млн руб. проект по организации участка для выпуска лекарств.

Фармацевтическое предприятие ОАО "Органика" (Новокузнецк) оценивает в 270 млн руб.проект по организации участка для выпуска лекарственных средств в твёрдой форме, реализация которого уже началась на предприятии.

Как сообщил гендиректор общества Андрей Лянгус на коллегии администрации Кемеровской обл., в марте «Органика» подписала контракт с чешской компанией ООО "Фавеа Инжиниринг Рус" об организации «под ключ» участка готовых лекарственных средств в твердых формах по стандарту GMP.

Из общей суммы, направленной на проект, собственные средства компании составили 50 млн руб., 220 млн руб. - кредитные ресурсы со сроком погашения в течение 8 лет

http://www.pharmvestnik.ru/text/24409.html

ПГК приступила к перевозкам карбамида в Монголию.

 ОАО "ПГК" доставило из Кемеровской области (станция Предкомбинат) в Монголию (станция Хонхор) первую партию карбамида - химического удобрения, произведенного одним из крупнейших химических предприятий Сибири и Дальнего Востока КОАО "Азот" (входит в ОАО "СИБУР - Минудобрения"). Продукция предприятия в объёме порядка 680 тонн отправлена в крытых вагонах. 

Карбамид используется в качестве сырья при изготовление смол, клеев; в животноводстве - в качестве кормовой добавки; а также в качестве удобрения.

Первая грузовая компания длительный период сотрудничает с КОАО "Азот". Основные направления перевозок минеральных удобрений в вагонах ПГК - Кемеровская область, Красноярский край, республика Хакасия, европейские страны. С начала текущего года ОАО "ПГК" перевезено более 115 тысяч тонн продукции предприятия.

Первая грузовая компания предоставляет для перевозок продукции "Азота" различные виды подвижного состава: крытые вагоны, полувагоны, минераловозы. Ежедневно под погрузку продукции предприятия подается порядка 115 вагонов.

По словам Александра Смирнова, начальника Службы железнодорожного транспорта КОАО "Азот", предприятие заинтересовано в продолжении сотрудничества с Первой грузовой компанией как по перевозкам в направлении на Монголию, так и по другим направлениям в связи с четким выполнением ПГК заявок на предоставление подвижного состава под погрузку продукции, а также выгодными тарифами на перевозку минеральных удобрений.

Как сообщил директор Новосибирского филиала ОАО "ПГК" Евгений Долженко, стоимость услуг компании по перевозке минеральных удобрений в полувагонах ниже совокупных транспортных затрат грузоотправителя при перевозках в инвентарном парке (СТЗ ИП) на 1%.

"СТЗ ИП - это тариф Прейскуранта № 10-01 плюс плата за пользование вагоном с учетом времени его нахождения под грузовыми операциями, которая взимается с грузоотправителя дополнительно к тарифу. А ставка ПГК уже включает в себя данную плату", - пояснил Евгений Долженко.

  http://www.trans-port.com.ua/index.php?newsid=26327

Строительство,  ипотека, производство строительных материалов
По итогам 1 кв. 2011г план по вводу жилья в Кемеровской области выполнен    на 71 %.

По итогам первого квартала 2011 года областной план по вводу жилья в Кузбассе выполнен только на 71 процент. Напомним, что план по вводу жилья на 2011 год, установленный министерством регионального развития Российской Федерации для Кемеровской области, составляет 1 млн 112 тыс. квадратных метров. 

В Кузбассе есть муниципалитеты, где дома вводятся в эксплуатацию и заселяются не только своевременно, а с перевыполнением плана. 
Это города Мыски (выполнение квартального плана 201%), Ленинск-Кузнецкий (142%), Тайга (124%), Осинники (110%), а также районы: Тяжинский (131%), Кемеровский (124%), Таштагольский (120%). 

Вместе с тем, в ряде муниципалитетов главы самоустранились от решения жилищного вопроса. Так, в Березовском план выполнен всего на 16%, в городском округе Краснобродский на 22%, в Юрге на 26%, в Калтане на 28%, в Белове на 50%. 

В крупнейшем городе Кузбасса - Новокузнецке (глава Валерий Смолего) квартальный план выполнен только на 41%, причем в марте не сдано ни одного квадратного метра. 

Сегодня губернатор Кузбасса Аман Тулеев потребовал от Валерия Смолего за халатное отношение к поставленным задачам отстранить от занимаемой должности заместителя по строительству Сергея Любимова.

Остальных глав губернатор еще раз предупредил о персональной ответственности за обеспечение ввода жилья и выполнение плановых показателей.

http://www.delkuz.ru/content/view/13501/1/

В этом году в Мариинском районе планируется сдать 20 тысяч квадратных метров жилья.
Полным ходом идет строительство 30-квартирного дома в поселке Калининский, где жилье получат участники Великой Отечественной войны и вдовы ветеранов, проживающие в сельской местности. 

Продолжается строительство дома по ул.Юбилейной 18/1, здесь новоселами станут ветераны войны и социально незащищенные граждане.

Завершаются проектные работы по строительству двух пятиэтажных домов по ул.Дорожной, 24. Здесь при поддержке Фонда развития жилищного строительства Кемеровской области жилье приобретут работники бюджетной сферы.

Кроме того, в этом году строители приступили к достройке детского сада на 150 мест на ул.Достоевского, на следующей неделе начнется монтаж крыши и окон. Сдача объекта запланирована на середину декабря. С открытием детсада будет создано около 40 новых рабочих мест.

В мае начнется реконструкция здания бывшего детского сада в деревне Вторая Пристань. 1 сентября новоселье здесь справят 80 дошкольников. 

http://www.avant-partner.ru/news/3789.html

Квартиры в Кузбассе снова дорожают.

 Кузбасский рынок недвижимости потихоньку оживает. Жилье, особенно малометражное, дорожает. По последним данным Росстата, средняя стоимость одного квадратного метра в новостройках в нашей области составляет 35 641 рубль, на вторичном рынке - 36411 рублей. Здесь мы не уступаем другим регионам страны. Цена квадрата выше только в  семи субъектах России, в том числе и в Москве. Но это цена без учета разделения квартир на сельские и городские, «хрущевки» и «элитки». Да и в городах стоимость квадратного метра может разительно отличаться. Например, в Новокузнецке она составляет 26500 рублей, а в Кемерове уже 40570.

В столице Кузбасса жилье сейчас пользуется таким спросом, что цены на одно- и двухкомнатные квартиры уже приближаются к докризисным. Стоимость «однушки» в среднем составляет не менее 1,5 млн рубля, а «двушки» - почти 2 млн рублей.

- С начала года одно- и двухкомнатные квартиры в Кемерове прибавили в цене до 10% в зависимости от района, «трешки» до 4,5%, а четырехкомнатные до 1,5%, - рассказала Наталья Корчуганова, член некоммерческого партнерства «Риэлторы Кузбасса». 
- Сильнее всего подорожали квартиры в Центральном районе, на ФПК  и в Ленинском районе, которые пользуются наибольшей популярностью среди покупателей.

Совсем другая картина в Новокузнецке. Здесь жилье в общей сложности подорожало с начала года всего на 0,6%. Больше всего подросли цены на однокомнатные квартиры - на 1,2%, двухкомнатные подорожали на 0,9%. «Хрущевку» «однушку» в центре Новокузнецка можно купить в среднем за 950 тысяч, а двухкомнатную за 1, 35 млн руб. Столько же будет стоить однокомнатная улучшенной планировки, а вот улучшенная «двушка» обойдется примерно в 1,5 млн руб.

Новокузнечане предпочитают приобретать жилье в Центральном, Новоильинском и в Куйбышевском районах. Наибольшим спросом, как и в Кемерове, здесь пользуются одно- и двухкомнатные квартиры.

- Их покупают в основном молодые семьи, так как метраж меньше и итоговая стоимость тоже получается меньшей, - объяснил член «Лиги риэлтеров Кузбасса» Виктор Храмцов. - К тому же имея в собственности такую квартиру, в дальнейшем будет проще приобрести трехкомнатную.

Спрос на «двушки» настолько высок, что в новокузнецких новостройках их даже не хватает на всех желающих. На вторичном рынке двухкомнатные квартиры, конечно, есть, но их меньше, чем «однушек» и «трешек».

- Двухкомнатные квартиры кузбассовцы приобретают в 46% случаев, и в полтора раза чаще, чем однокомнатные, - рассказали в Агентстве по ипотечному жилищному кредитованию Кемеровской области. - Самыми невостребованными остаются четырехкомнатные: их доля от числа сделок составляет всего около 3%.

Почем жилье на вторичном рынке?
	Размер квартиры
	В Новокузнецке, 1 кв. м.
(в тыс. руб.)
	В Кемерове 1 кв.м
(в тыс. руб.)

	Однокомнатная
	29,2
	40-45

	Двухкомнатная
	26,2
	40-45

	Трехкомнатная
	25,6
	45,5

	Четырекомнатная
	24,6
	41


Сколько стоят квартиры в Кемерове?
	Район
	Цена кв. метра
	Однокомнатная квартира
(в тыс. руб.)
	Двухкомнатная квартира
(в тыс. руб.)
	Трехкомнатная квартира
(в тыс. руб.)

	Центральный район
	43700
	1500-1700
	1800-2500
	2000-4000

	ФПК
	41900
	1500-1700
	1700-2100
	2100-2800

	Заводский район (кроме ФПК)
	36060
	1300-1450
	1500-2100
	1800-2500

	Рудничный район
	39070
	1200-1600
	1600-2000
	1800-2300

	Ленинский район
	39600
	1400-1600
	1700-2000
	1900-2500

	Кировский район
	28140
	1100-1250
	1400-1800
	1600-1850


http://www.kp.ru/print/article/25664/826022

ТРАНСПОРТ

  Убытки муниципальных ПАТП Кузбасса в 2011г. могут составить 369 млн. рублей.

Убытки муниципальных пассажирских автотранспортных предприятий (ПАТП) Кемеровской области к концу 2011 года могут достичь 369 миллионов рублей. «В 2010 году мы впервые поставили антирекорд и вышли на большие убытки. Сейчас мы стоим на грани коллапса отрасли», – заявил заместитель губернатора Кузбасса Сергей Кузнецов. 

В 2008 году совокупная прибыль всех муниципальных пассажирских АТП региона составляла 37,7 млн. рублей. В 2009 году появились убытки, которые составили 57,5 млн. рублей, в 2010 году убытки достигли 92,3 млн. рублей. 

При этом, если в 2008 году за счет бюджетных средств было профинансировано 52,5 % доходов, то в 2011 году этот показатель составит 35 %. В 2010 году в структуре доходной части собственные средства предприятий составили 53 %. 

По мнению, Сергея Кузнецова, для выхода из сложившейся ситуации прежде всего необходимо оптимизировать затраты, рассмотреть внутренние резервы, каждый отдельный рейс, взаимоотношения с частниками. Он отметил, что сегодня рост собственных доходов муниципальных предприятий ограничивается жесткой конкуренцией на рынке транспортных услуг – 70 % денежных средств, получаемых от пассажирских перевозок, собираются именно частниками. 

«Во многих городах есть несбалансированная политика, где городской муниципальный заказ работает и на частника, и на муниципальный транспорт, – говорит заместитель губернатора. – Поэтому здесь необходимо через областной Совет народных депутатов, через Коллегию администрации Кемеровской области посмотреть нормы закона, которые бы сбалансировали эти денежные потоки».

Губернатор области Аман Тулеев поручил провести подробную проверку каждого отдельно взятого предприятия. «Все это должно привести к реформе, – продолжает Сергей Кузнецов. – От губернатора есть четкое поручение создать областную автотранспортную корпорацию с учетом коммерциализации, приватизации, выделения новых форм собственности, по возможности слияния и аутсорсинга. По этому пути мы и пойдем».
http://www.delkuz.ru/content/view/13467/1/

ГЛОНАСС шагает по Кузбассу.

Модернизация, безопасность и внедрение инновационных технологий – такова «новая идеология» кузбасских транспортников. 
Об этом было заявлено на прошедшем 31 марта в Кемерове областном совещании руководителей транспортного комплекса, где обсуждалась государственная политика по продвижению в транспортную сферу высоких технологий. Особое внимание было уделено вопросам использования автопредприятиями технологий спутниковой навигации ГЛОНАСС/GPS (глобальная навигационная спутниковая система).

В настоящее время весь пассажирский транспорт Кемерова – 322 автобуса, 72 троллейбуса, 74 трамвая и 500 маршрутных такси – уже оборудован системами спутниковой навигации. 
Не исключено, что в ближайшее время на улицах областного центра появятся т.н. «умные автобусы», которые сами могут подсчитать количество пассажиров, «обилетить» каждого, вывести на специальное табло нужную информацию и автоматически оповестить об остановках. Первые девять таких машин были закуплены кемеровской администрацией ещё в январе прошлого года и опыт их применения и эксплуатации заслужил одобрительные оценки.

Будет так же продолжено внедрение спутниковых навигационных технологий в транспортных компаниях, работающих на добыче полезных ископаемых. Это, как было особо отмечено на совещании, позволит повысить безопасность горных работ, положительно скажется на рентабельности и конкурентноспособности угледобывающих компаний на мировом рынке сырья, а кроме того, улучшит экологическую обстановку в Кузбассе.

http://www.avant-partner.ru/news/3765.html
Транспортные предприятия Кузбасса проверят после их предложения поднять плату за проезд.

Экономику всех государственных пассажирских автотранспортных предприятий проверят после предложения их представителей повысить плату за проезд в общественном транспорте.

 В повышении тарифов на проезд транспортники видят спасение от крупной кредиторской задолженности по налогам и страховым взносам. Кроме того, за счет роста цен на топливо их потери увеличились в 2010 году на 85 млн рублей. Также треть пассажиров ездит в Кузбассе "зайцами".

Эффективность экономической деятельности ПАТП и предложения транспортников по выходу из кризиса будут рассмотрены специальной аудиторской группой в ходе проверок, инициированных губернатором Аманом Тулеевым. По данным обладминистрации, она начнет свою работу в ближайшее время.

"Также решено принимать жесткие меры, вплоть до увольнения, к руководителям ПАТП, где будут найдены нарушения технического состояния и внешнего вида подвижного состава, в обеспечении безопасности, несоблюдение качества и культуры обслуживания населения области и другое", - отмечается в сообщении.

В свою очередь и.о. начальника облдепартамента транспорта и связи Галина Егорова сообщила, что в текущем году автопарк пассажирских транспортных предприятий области пополнится сотней новых автобусов, преимущественно, отечественного производства. На их приобретение власти планируют привлечь около 300 млн рублей областных средств и средств инвесторов.

http://www.avant-partner.ru/news/3771.html

ТОРГОВЛЯ, малый  бизнес
Внешнеторговый оборот Кузбасса снизили угольщики.

Почти миллиард рублей, а точнее 907,115 млн руб. перечислила в федеральный бюджет Кемеровская таможня за период первого квартала 20011 года. 

Наибольший в клад в это, как и всегда, внёс Новокузнецкий таможенный пост – 429 млн руб., на втором и третьем месте Кузбасский – 197 млн руб. и Междуреченский – 126 млн руб. таможенные посты. За первые три месяца нового года региональными таможенными органами выпущено более 7 тысяч деклараций на товары, оформлено 92 воздушных судна и более 18 тысяч физических лиц, пересекших таможенную границу. В первом квартале таможенными органами области зарегистрировано 219 участников внешнеэкономической деятельности. 

Такие данные в ходе пресс-конференции, состоявшейся в Кемерове, привёл первый заместитель начальника Кемеровской таможни Константин Стародубцев.

Эти результаты деятельности таможни могут показаться довольно низкими, если их сравнить с показателями прошлого года. Но сбор таможенных пошлин напрямую зависит от реального внешнеторгового оборота. Он в первом квартале составил по Кемеровской области объём в 2,4 миллиарда долларов, что в несколько раз меньше прошлогодних объёмов (10,9 миллиардов). Такое снижение экспортно-импортных операций произошло, по словам Константина Стародубцева, в первую очередь, за счёт того, что наиболее крупные угольные объединения именно в этот период занимались техническим перевооружением своих предприятий, вследствие чего резко сократили добычу угля и отправку его на экспорт. Второй причиной снижения показателей по экспорту и импорту стала отмена таможенного оформления торговых операций внутри Таможенного союза России, Белоруссии и Казахстана. Если же сравнивать между собой внешнеторговый оборот всех сибирских регионов, то Кемеровская область занимает первое место с Сибирском федеральным округе с показателем в 30,3% от общего оборота.

http://www.avant-partner.ru/news/3877.html

Кемерово оказался в тройке лидеров по количеству проданных автомобилей.

По данным Автостата, по итогам 2010 года сибиряками было куплено 43,4 тыс. иномарок. Этот показатель почти на 35% выше, чем данные за аналогичный период прошлого года. Более того, ситуация близка к докризисному 2008 году, когда было реализовано более 52 тыс. машин.

Больше всего проданных автомобилей пришлось на Красноярск (20,67%). На втором месте оказался Новосибирск — его доля упала с 18% до 16%. Замыкает первую тройку Кемерово (14,52% - рост к 2009 году на 51,4 %) Столица Кузбасса впервые выбилась в лидеры по этому показателю, отмечает Автостат. Это 15-й результат среди регионов России и 1,2% от всех проданных в прошедшем году новых иномарок в стране. 

Ситуация напоминает докризисную еще и потому, что покупателям новых иномарок, которые приобретаются у официальных дилеров, вновь приходится сталкиваться с дефицитом автомобилей. Заказанную и уже оплаченную машину приходится ждать порою до полугода. И если в 2008 году «очереди» образовывались из-за большого спроса на автомобили, когда дилеры просто не успевали даже сформировать «задел», то сегодня большие сроки ожидания покупки имеют в корне противоположную причину. Дилеры, обеспокоенные «затовариванием» после кризисного 2009 года, когда уровень продаж рухнул сразу на 60%, стали осторожничать и представили производителю весьма умеренный план заказов на автомобили. К примеру, заявки на машины, сделанные в апреле, официальный дилер RENAULT в Кемерово компания «Гранд-Моторс» обещает удовлетворить не раньше сентября 2011г. Схожая ситуация и у других посредников. «Машин сегодня не хватает даже в Москве, - констатировал менеджер «Автоторга». – И в ближайшее время ситуация вряд ли изменится раньше, чем во втором – третьем квартале 2011 г.». 

Вице-председатель комитета автопроизводителей АЕБ Мартин Ян подчеркнул, что спрос растет не только в сегменте бюджетных автомобилей, но и в премиум-классе. «У части производителей, консервативно спланировавших поставки, даже наметился дефицит. Оживились продажи одно- и двухлетних подержанных автомобилей», — сообщил он. «Все мы понимаем, – отмечает главный управляющий директор розничного подразделения “Рольф” Сергей Щербинин, – что объем продаж в этом году будет зависеть не только от потребительского спроса, но и в большей степени от возможности каждого производителя оперативно отреагировать на оживление спроса. То есть их возможности поставить на рынок дополнительные партии автомобилей. Понятно, что текущие объемы поставок были запланированы в начале 2010 года, когда рынок был вообще непрозрачным”.

Положение на рынке может изменить и отказ некоторых производителей отечественных авто работать с прежними дилерами. Так, в середине марта "ИжАвто" расторгла договоры поставки с кемеровской компанией «Автодорог» по причине того, что партнеры не придерживались рекомендуемых розничных цен на машины. Имя нового дилера «ИжАвто» пока не называет. Одновременно в третьем квартале 2011 г. следует ожидать расширения реализуемого на рынке Кузбасса ассортимента иномарок, в первую очередь за счет появления в Кемерове официальных представителей известных автомобильный компаний. Так, свой торговый и сервисный центр в областном центре намерен открыть японский Subaru (его интересы сегодня представляет компания «СВ-Авто», которая, правда, объединена с официальным дилером Nissan в Кемерове - компанией «Картель-авто»). Освоить кузбасский рынок намерена и шведская Saab – первые машины этой марки можно будет приобрести в Кемерово уже в середине лета.

http://www.avant-partner.ru/news/3768.html

      МЕТРО Кэш энд Керри вложил 1,2 млн рублей в модернизацию магазина своего кемеровского клиента.

МЕТРО Кэш энд Керри вложил 1,2 млн рублей в модернизацию магазина своего кемеровского клиента в рамках проекта «Школа Торговли». Речь идёт о продуктовом магазине «Семейный» формата «у дома» площадью 83 кв. метров (ИП Насибулин Н. Я.). Как сообщил Руслан Насибулин, коммерческий директор торгового предприятия, фактически магазин был модернизирован за 2 недели – сделан ремонт, заменено торговое оборудование, ассортимент и выкладка товаров. Ассортимент магазина увеличился более чем на                          50 наименований. В магазине теперь представлен также собственный бренд МЕТРО «Aro», однако это, как уверяет Руслан Насибулин, не было обязательным условием участия в проекте. 

«Клиент может вообще не покупать ничего в «МЕТРО», - сообщил присутствующий на открытии управляющий ТЦ МЕТРО Кэш энд Керри в Кемерове Максим Лучкин. – Главное условие участия в проекте – наличие небольшого магазина прилавочного типа, который можно переоборудовать под магазин самообслуживания, желание и информационная открытость, а также возможность инвестировать средства в развитие. Кому-то может понадобиться только консультационная помощь, кому-то покупка нового оборудования – всё очень индивидуально. Цель проекта – сделать рынок мелкой торговли более цивилизованным». 

Как сообщили в МЕТРО Кэш энд Керри, клиенту предоставили подробное экономическое описание его магазина (анализ ассортимента, конкурентной среды, предпочтений и нужд покупателей), а также проект с рекомендациями произвести косметический ремонт, заменить фасадную вывеску на яркий световой короб, закрыть окна баннерами с изображением продуктов, представленных в магазине. На основе проведенного анализа в магазине были изменены ассортимент и выкладка товара, введены новые категории (фрукты, овощи, охлажденное мясо, сыр, кулинария собственного изготовления). Также для магазина были составлены планограммы по размещению товара на полках и расположению отделов, навигационные таблички.

Объём выручки в пересчёте на 1 кв. метр пока остался прежним (фактически магазин в новом формате работает с февраля), но по итогам первого полугодия после модернизации собственники ожидают роста примерно в 2 раза. 

По статистике «Школы Торговли», в «магазинах у дома», прошедших полную модернизацию, оборот увеличивается на 50%, показатель среднего чека – на 30%. Объём собственных инвестиций компании в проект Руслан Насибулин назвать затруднился. 
Всего в сети «Семейный» 5 магазинов, ещё 3 из них собственники намерены модернизировать таким же образом, но уже полностью за счёт своих средств. 

Как сообщил Максим Лучкин, бюджета программы для Кемерова нет. Дальнейшее развитие «Школы Торговли» в регионе зависит от интереса к проекту предпринимателей. В официальном сообщении МЕТРО Кэш энд Керри говорится, что в планы компании входит вовлечение около 11,6 тыс. клиентов до конца 2012 года (всего по России). Проект запущен в России в 2009 году, в нём приняли участие 3,2 тыс. клиентов компании.

http://www.avant-partner.ru/news/3780.html

БАНКИ, БАНКОВСКАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ

Отделения Сбербанка по Кемеровской области в I кв. 2011г увеличили кредитование экономики на 45% .

    Отделения Сбербанка России по Кемеровской области в январе-марте 2011 года выдали предприятиям реального сектора экономики региона 10,474 млрд рублей, заключив 548 кредитных договоров, сообщила управляющая Кемеровским отделением Сбербанка России Анжелика Рогожкина.  

Ранее сообщалось, что в первом квартале прошлого года объем кредитования корпоративных клиентов составил 7,196 млрд рублей, таким образом, рост составил 45,6%.

Вместе с тем А.Рогожкина констатировала, что по результатам первого квартала "нет существенного роста рынка".

В первом квартале, по ее словам, отделением начато финансирование инвестиционной программы дочерней компании ОАО "Сбербанк России" - ЗАО "СбербанкЛизинг", представительства которой были открыты в Кемерово и Новокузнецке. В том числе профинансировано приобретение в первом полугодии 2011 года 650 вагонов для дальнейшей передачи в лизинг ООО "Кузбасская транспортная компания" (совместное предприятие ОАО "Кузбасская топливная компания" - 45% и ООО "Сибуглеметтранс" - 55% ). Бюджет инвестпрограммы составляет около 1,7 млрд рублей.

Помимо этого Кемеровское отделение в 2011 году продолжило финансирование инвестпрограмм клиентов в рамках соглашения, заключенного в 2010 году между ОАО "Сбербанк России" и правительством Белоруссии (по программе льготного кредитования юрлиц и ИП на покупку техники белорусского производства, которая предусматривает субсидирование процентной ставки по кредиту белорусской стороной). В первом квартале начато финансирование годовой программы в размере 1,89 млрд рублей, реализуемой лизинговой компанией ООО "Кузбасслизинг" по приобретению автосамосвалов БелАЗ для дальнейшей передачи в лизинг предприятиям ОАО ХК "СДС-Уголь".

Кроме того в отчетном периоде текущего года одобрен проект по поддержанию производственной мощности ОАО "Шахта Заречная" на уровне 8 млн тонн угля в год. В рамках данного проекта была открыта кредитная линия для формирования покрытия по импортному аккредитиву на оплату контракта по поставке горно-шахтного оборудования (Эстония) в сумме 13,5 млн евро, а также кредитная линия для оплаты оборудования российского производства в сумме 100 млн рублей. Приобретаемое оборудование обеспечит работу лавы 1306 пласта Байкаимский с добычей 250 тыс. тонн угля в месяц.

Также в первом квартале были профинансированы "Кузбассэнерго" - по итогам конкурса, проведенного в 2010 года, в феврале 2011 года заключены 4 рамочные линии с лимитом 4 млрд рублей сроком на 3 года с траншами до 1 года и ЗАО "Черниговец" на 590 млн рублей.

Остаток размещенных средств юрлиц составил 35,2 млрд рублей, что превышает факт за аналогичный период прошлого года на 23,5% и факт на 1 января 2011 года - на 8,5%.

Удельный вес просроченной ссудной задолженности юрлиц незначительно снизился и составляет 4,29%, пояснила управляющий отделением.

http://www.delkuz.ru/content/view/13601/1/
Кемеровская область: Сбербанк запускает «Кредитную фабрику для малого бизнеса».

   Сбербанк России за 1 квартал 2011 года направил на кредитование малого бизнеса на территории Кузбасса 1,4 миллиарда рублей. Такие данные представила   начальник управления кредитных продуктов для юридических лиц Кемеровского отделения ОАО «Сбербанк России» Елена Кондратова.

   На сегодняшний день остатки ссудной задолженности представителей малого бизнеса занимают 15 % в общем кредитом портфеле юридических лиц Сбербанка в Кузбассе, или            5,2 миллиарда рублей.

   В 2010 году Сбербанк прокредитовал кузбасский малый бизнес на 5,2 миллиарда рублей, что на 21 % больше, чем в 2009 году. Общее число выданных кредитов за минувший год превысило 1,5 тысячи.

   Елена Кондратова сообщила, что в середине мая текущего года Сбербанк запускает в Кемеровской области «Кредитную фабрику для малого бизнеса». В рамках этого проекта представители малого бизнеса с объемом ежегодной выручки до 60 миллионов рублей смогут получать микрокредиты на сумму до 1 миллиона рублей по ускоренной процедуре. «Мы благодаря «кредитной фабрике» рассчитываем на рост кредитного портфеля по малому бизнесу и рост количества заемщиков из числа субъектов малого предпринимательства», — отметила начальник управления кредитных продуктов для юридических лиц Кемеровского отделения ОАО «Сбербанк России».

   Напомним, Сбербанк занимается кредитованием малого бизнеса в России с 1997 года. К категории субъектов малого предпринимательства в настоящее время банк относит предприятия с объемом годовой выручки до 400 миллионов рублей. Минимальная сумма кредита, которую Сбербанк предоставляет предприятиям данного сектора экономики, сейчас составляет 80 тысяч рублей.

http://allmedia.ru/headlineitem.asp?id=721802
 Кемеровский филиал ВТБ открыл для ЗАО «Кузнецкий Альянс» кредитную линию в 40 млн руб. 

В рамках расширения сотрудничества с одной из крупнейших оптово-розничных компаний Кузбасса Холдинговая компания (ХК) «Кузнецкий Альянс» филиал ВТБ в                                     открыл ЗАО «Кузнецкий Альянс» кредитную линию в размере 40 млн. рублей. Это позволит увеличить общий кредитный портфель холдинга в ВТБ более чем в два раза - до 75 млн. рублей. 

Полученные деньги «Кузнецкий Альянс» направит на пополнение оборотных средств. Потребность компании в привлечении дополнительных ресурсов обусловлена стремлением увеличить объем продаж. По словам генерального директора «Кузнецкий Альянс» Михаила Шкуропатского, «общество планирует расширить ассортимент строительных материалов, бытовой химии и сантехнической продукции, а также развить новое направление по продажам металлопроката». 

Справка:

ЗАО «Кузнецкий Альянс» является одним из подразделений Холдинговой компании «Кузнецкий Альянс». Это одна из крупнейших оптово-розничных компаний по продаже строительных и отделочных материалов и бытовой химии в Кузбассе. За многие годы работы за предприятием закрепился имидж стабильной, надежной и динамично развивающейся компании. ЗАО «Кузнецкий Альянс» имеет собственные складские базы, подъездные железнодорожные пути, является дилером, дистрибьютором и официальным представителем ведущих производителей..

http://www.delkuz.ru/content/view/13462/1/

Кредитный портфель кузбасского отделения ВТБ24 за I-й кв. 2011г. вырос до 17,96 млрд руб. 

Кредитный портфель Регионального операционного офиса «Кузбасский» Сибирского филиала ВТБ24 продолжил свой рост практически по всем продуктам, составив на 31 марта 2011 года 17,96 млрд рублей. 

Самый большой прирост показало ипотечное кредитование, которое за первый квартал 2011 года увеличилось в 2,5 раза в сравнении с аналогичным периодом 2010 года (309 кредитов на сумму 312 млн. рублей против 123 кредитов на сумму 125 млн. рублей). Доля ипотечных кредитов, выданных банком на строящееся жилье, составила 40%

По кредитным картам рост составил 5%, по автокредитам – 3%, потребительским кредитам – 2%. Рыночная доля по кредитованию физических лиц составила 23,20% - самый высокий показатель по Сибирскому федеральному округу.

«Мы также приросли по депозитам в сравнении с предыдущим кварталом, - говорит управляющий РОО «Кузбасский» Сибирского филиала ВТБ24 Аркадий Чурин. – Объем средств физических лиц на счетах в нашем банке выросли на 5%, составив на 31 марта 2011 года более 6 млрд рублей. 
Причем наибольший прирост (54%) показали средства на текущих счетах клиентов. Это говорит о том, что люди, когда получают зарплату, не бегут сразу же в банкомат». 

Доля рынка ВТБ24 по средствам физических лиц в Кемеровской области на 1 февраля 2011 года составила 5,14%.

http://www.delkuz.ru/content/view/13498/1/
Кемеровский филиал Россельхозбанка в 2011г увеличил кредитование полевых работ в 1,6 раза.

Кемеровский региональный филиал Россельхозбанка в 2011 году увеличил кредитование весенне-полевых работ в области на 62% - до 670 млн рублей, сообщил   директор филиала Михаил Петров. 

Всего за первый квартал текущего года было выдано кредитов на общую сумму 2 млрд 351,4 млн рублей, на финансирование сезонных полевых работ пришлось 28,5% всех выданных кредитов.

Как сообщили  в департаменте сельского хозяйства и перерабатывающей промышленности Кемеровской области, первые хозяйства приступили к посевным работам 19 апреля. В целом планируется засеять 979 тыс. га, из них по зерновым - около 700 тыс. га, что на 25 га больше, чем в прошлом году.

В филиале Россельхозбанка также отметили рост кредитования в рамках "Госпрограммы развития сельского хозяйства и регулирования рынков сельскохозяйственной продукции, сырья и продовольствия на 2008-2012 годы" на 61% по сравнению с первым кварталом 2010 года - до 727,9 млн рублей (с учетом средств на весенне-полевые работы).

По словам директора филиала, росту показателя способствовало, в том числе, снижение процентных ставок по кредитам, упрощение условий кредитования, сокращение сроков рассмотрения заявок, увеличение лимитов на кредитование весенне-полевых работ.

По данным банка, его доля на рынке кредитования кузбасских сельхозпроизводителей составляет более 85%.

Объем кредитного портфеля филиала по данным на 1 апреля превысил 9 млрд рублей. Удельный вес кредитов, выданных предприятиям АПК, в кредитном портфеле филиала составляет около 76%.

В числе предприятий других отраслей экономики области, кредитованием которых занимается банк, - угольная, строительная, пищевая промышленность, лесная, торговля, транспорт и связь. Среди крупных клиентов в банке назвали ООО "Птицефабрика "Инская", ООО "Кузбассавто", ООО СПК "Чистогорский".

Кемеровский региональный филиал ОАО "Россельхозбанк" работает в Кузбассе с 2002 года, представлен 18 допофисами.

http://www.delkuz.ru/content/view/13574/1/

Компания «Сбербанк Лизинг» начала свою работу на рынке Кемеровской области.

Лизинговая компания «Сбербанк Лизинг», чьим единственным акционером является ОАО «Сбербанк России», в марте 2011 года официально начала свою работу в Кузбассе. Об этом на минувшее неделе сообщила руководитель Кемеровского представительства ЗАО «Сбербанк Лизинг» Елена Чижова. 

По ее словам, руководство Сбербанк Лизинг приняло решение об открытие двух филиалов в области: в Кемерове (территория ответственности — северная и центральная часть региона) и в Новокузнецке (юг региона). «В настоящее время они проходят процедуру регистрации, — уточнила Елена Чижова, — однако работу в Кузбассе мы сегодня уже ведем».

«Поскольку Сбербанк Лизинг является «дочкой» Сбербанка — в плане ресурсов у нас нет никаких проблем», — замечает Елена Чижова. Отвечая на вопрос журнала «Деловой Кузбасс», она сказала, что в 2011 году компания планирует заключить с предприятиями Кемеровской области лизинговых сделок на общую сумму «несколько сотен миллионов рублей». 

В качестве своей целевой аудитории Сбербанк Лизинг в Кузбассе рассматривает малый, средний и крупный бизнес. «Не скрою, чтобы выполнить намеченный план, мы делаем ставку на крупный бизнес. Тем не менее, мы также готовы рассматривать заявки индивидуальных предпринимателей, представителей малого и среднего бизнеса», — отметила руководитель Кемеровского представительства ЗАО «Сбербанк Лизинг». Напоним, сейчас предприятия региона активно используют лизинг для обновления автопарка, подвижного железнодорожного состава. 

Комментируя схему взаимодействия лизинговой компании с действующей в Кузбассе региональной сетью Сбербанка, Елена Чижова пояснила: «Мы дополняем друг друга. Сбербанк Лизинг — это плюс к тем продуктам, что сегодня Сбербанк уже предлагает на рынке». Продвигать свои услуги на территории Кемеровской области Сбербанк Лизинг будет через сеть подразделений Сбербанка: здесь можно будет получить всю необходимую информацию и подать заявку на заключение лизингового договора. 

Справка:

ЗАО «Сбербанк Лизинг» — одна из крупнейших российских лизинговых компаний РФ. Единственным акционером компании является Сбербанк России ОАО.

Сбербанк Лизинг финансирует проекты в реальном секторе экономики в целях содействия обновлению, модернизации и расширению основных фондов российских предприятий. Клиентами компании являются предприятия крупного, среднего и малого бизнеса.

Сбербанк Лизинг наряду с реализацией типовых сделок лизинга автотранспорта, строительной и специальной техники, ликвидного оборудования финансирует крупные комплексные лизинговые проекты во всех отраслях промышленности.

За 2010 год Сбербанк Лизинг открыл 36 региональных филиалов, его дочернии компании начали работу в Беларуси, Украине и Казахстане. 

По итогам 2010 года объем лизингового портфеля компании «Сбербанк Лизинг» (с НДС) составил 134 миллиарда рублей, что в два раза выше аналогичного периода 2009 года. 

Сбербанк Лизинг входит в ТОП-50 рейтинга Европейской федерации национальных ассоциаций лизинговых компаний.

Компании присвоен международный кредитный рейтинг Fitch Ratings на уровне «ВВВ», прогноз — «Стабильный».

К 2014 году ЗАО «Сбербанк Лизинг» ставит своей задачей стать компанией федерального масштаба № 1 на рынке лизинга РФ.

http://www.delkuz.ru/content/view/13510/1/
ДРУГИЕ НОВОСТИ

 В бизнес-инкубаторе Кузбасского технопарка будет работать 50 инновационных компаний.

В Кемерове состоялась церемония открытия Кузбасского технопарка и его важнейшего объекта - бизнес-инкубатора. 

В мероприятии участвовали министр связи и массовых коммуникаций РФ И.О.Щеголев и губернатор А.Г.Тулеев.

Как отметил министр, Кузбасс вошел в пятерку регионов, уже построивших необходимую площадку, где компании приступили к инновационной работе. По его словам, кузбассовцы смогли сделать самое главное - построить удобный, функциональный, современный технопарк, без каких-либо излишеств.

По словам А.Г.Тулеева, уже завершено строительство электроподстанции, мощностью         8,7 мегаватт, которой хватит, чтобы полностью закрыть потребности технопарка в энергоресурсах, минимум, на 10 лет вперед. Также в рекордно короткие сроки - за 15 месяцев - строители возвели пятиэтажное здание бизнес-инкубатора общей площадью 10 тыс. квадратных метров в Рудничном районе Кемерова.

В бизнес-инкубаторе разместились офисные помещения, лабораторно-производственные площади, два конференц-зала, переговорные комнаты. При этом легкие мобильные перегородки офисов можно переставлять по своему усмотрению: хочешь - делай большой, просторный офис, а хочешь - раздели его на два или три кабинета поменьше. 

Также есть центр коллективного пользования для начинающих предпринимателей и резидентов, со стоимостью аренды одного рабочего места - всего 440 рублей в месяц. В просторных помещениях центра - компьютеры, оргтехника и даже мини-типография. Кроме того, на всей территории бизнес-инкубатора действует высокоскоростной интернет с бесплатным доступом, без ограничений - для резидентов технопарка.

Особое внимание при строительстве объекта подрядчики уделили его безопасности, установив системы видеонаблюдения и пожаротушения.

Начинающие предприниматели смогут получить здесь любую консультацию по сопровождению проектов. Опытные специалисты расскажут, как составить бизнес-план (что, когда, как производить), помогут оформить необходимые документы, будут вести всю бухгалтерию компании. В целом, исследователей будут обслуживать девять сервисных компаний - от бухгалтеров до охраны. Причем, стоимость этих услуг на 20-30% ниже рыночной. Это позволит начинающим предпринимателям полностью сконцентрировать силы и средства на разработке проектов.

Для резидентов в бизнес-инкубаторе предусмотрены и другие льготы. Один квадратный метр под офис или лабораторию обойдется им всего в 250 рублей, тогда как рыночная цена аренды офиса такого уровня выше минимум в 3 раза. Сначала резидент заселяется в бизнес-инкубатор на один год, потом, если потребуется, льготная аренда продлевается еще на два года (второй год цена аренды 350 рублей за 1 кв. метр в месяц, третий год - 500 рублей). За это время (один-три года) у предпринимателя есть возможность встать на ноги, открыть цех или даже построить завод, запустить серийное производство продукции, и тогда уже можно освобождать помещения для других.

«На этом наша помощь молодым исследователям не заканчивается, - подчеркнул губернатор А.Г.Тулеев, - в Кемеровской области создана целая система поддержки развития инноваций, это налоговые льготы, субсидии, займы - всего порядка 20 различных мер». 
Для реализации инновационных проектов в регион приглашены перспективные ученые из Новосибирска, Москвы, Санкт-Петербурга и других научных центров России. 
По областному закону ученым, которые приедут работать в Кузбасс и возглавят инновационные проекты, будут выделены льготные займы на приобретение жилья в городе-спутнике «Лесная поляна».

Сегодня на базе бизнес-инкубатора разместилось около 20 резидентов. Ожидается, что к концу 2011 года в бизнес-инкубаторе будет действовать порядка 50 инновационных компаний, которые дополнительно создадут 150 новых рабочих мест, вложат за 2011-2012 годы до 400 млн рублей в реализацию своих проектов (дополнительно к бюджетному финансированию на развитие инфраструктуры технопарка). Здесь планируется наладить и выпуск продукции, запустить производство клапанов для сердца, наноуглеродных материалов, фильтров для очистки автомасел. А в целом одновременно в бизнес-инкубаторе смогут воплощать идеи в жизнь около 100 малых предприятий.

До 2015 года на этой площадке технопарка появятся также три опытно-производственных корпуса и центр трансфера технологий, где разместятся образовательный и маркетинговый центры, будет проходить продвижение инновационных проектов. Для этого в развитие технопарка планируется направить за четыре года 1,7 млрд рублей из федерального и областного бюджетов по схеме 50х50 (за три года 2008-2010 гг. бюджетные инвестиции по этой схеме составили 600 млн рублей).

Главная задача властей - превратить бизнес-инкубатор в экспериментальную площадку, где молодые исследователи: ученые, инженеры, менеджеры, финансисты, инвесторы, - смогут обмениваться информацией, разрабатывать и внедрять новые технологии. А по большому счету, необходимо создать среду, где вырастет целое поколение молодых, творческих предпринимателей, для которых внедрение инноваций станет привычным делом, подчеркнул министр.

И.О.Щеголев и А.Г.Тулеев также осмотрели выставку резидентов технопарка. В области высоких медицинских технологий свою работу представила компания «Неокор» (Кемерово, руководитель Ирина Юрьевна Журавлева), наладившая выпуск биопротезов клапанов сердца. Особенность проекта в том, что эти клапаны состоят из органических, биологических материалов, никакой синтетики. Поэтому они хорошо приживаются, и после операции не возникает осложнений. Предприятие «Неокор» - уникальное для России. В настоящее время оно обеспечивает биопротезами кардиологические клиники России, Казахстана и Белоруссии. А с 2012 года компания планирует выйти на экспорт продукции в другие страны - в Европу, Индию, страны Ближнего Востока. Сегодня специалисты компании совершенствуют свои разработки, чтобы эти клапаны можно было устанавливать на работающем сердце, без искусственной остановки сердца. Это более щадящая операция - пациенты смогут выходить из клиники уже на второй день. Тем самым - кузбасские биопротезы помогут сохранить здоровье тысяч сердец во всем мире. 

Среди инноваторов появляется все больше молодых, талантливых исследователей. Например, проект молодого инженера Александра Бервено «Сорбенты Кузбасса». Сейчас перед учеными всего мира стоит проблема: как упростить процесс и снизить затраты при выделении из воздуха кислорода и азота, которые широко используются в промышленности. Кислород используется в металлургии, в доменных печах, азот - для тушения огня. А.Бервено предложил инновационную разработку по производству нано-углеродных материалов из кузбасского угля. Они позволяют извлекать необходимые газы из воздуха в 10 раз дешевле, чем при традиционном криогенном способе (то есть при помощи замораживания воздуха до минус 300 градусов Цельсия, что требует высоких энергозатрат). На форуме «Селигер» в 2009 году молодой ученый рассказал о проекте президенту РФ Д.А.Медведеву. 
Сейчас Александр Бервено работает с крупными госкорпорациями, Роснано, вошел в молодежный экспертный совет Сколково. 

http://www.avant-partner.ru/news/3847.html

 В этом году объем деятельности предприятий потребкооперации Кузбасса составил более 460 млн рублей.

По данным Центросоюза Российской Федерации, по основным показателям хозяйственной деятельности потребительской кооперации России за данный период Кемеровский облпотребсоюз среди лидеров Сибирского федерального округа.

По обороту розничной торговли среди потребительских обществ Сибирского федерального округа он занимает 3 место, увеличив объемы по сравнению с соответственным периодом прошлого года в два раза.

По закупкам таких видов продукции, как мясо, – на первом месте в округе, по молоку – на 2 месте, по овощам – на 3 месте.

http://www.kuzbass85.ru/2011/04/05/
РАТМ и "Сибцем" смогли договориться по "Ангарскцементу"?

Два лидера цементного рынка Сибири - РАТМ Эдуарда Тарана и Сибцемент Олега Шарыкина - предварительно договорились, кому достанется завод "Ангарскцемент", за который они воевали с 2004 года: долю в предприятии - 50,1% - "Сибцемент" может выкупить у конкурента за $62 млн.. 
Стороны подписали 5 апреля предварительное соглашение, по которому СП "Сибцемента" с "Ростехнологиями" - "Русская цементная компания" - выкупит долю РАТМа в "Ангарскцементе", рассказали источник, близкий к одной из сторон сделки и источник, близкий к обеим сторонам. 

Ожидается, что сделка будет закрыта в мае-июне. 

Таким образом, вскоре может завершиться 7-летняя борьба за один из крупнейших цементных активов в Сибири, сопровождавшаяся судами и переходами контроля то к одной, то к другой стороне. 

Основной владелец "Сибцемента" Олег Шарыкин пообещал прокомментировать эту информацию позднее. Гендиректор "РАТМ-цемента" Виктор Беляев сказал, что "переговоры с "Сибцементом" в продуктивной фазе", отказавшись от дальнейших комментариев. Представитель Ростехнологий отказался от комментариев. 

Источник добавляет, что покупателю отойдут доли РАТМа в заводе "Ангарскцемент", в карьере Перевал и Быстринском месторождении. Активы перейдут вместе с долговой нагрузкой, так что сумма, учитывающая долги, получается несколько выше, чем $62 млн. Собеседники говорят, что в ближайшие пару недель "Сибцемент" должен внести сумму аванса - $10 млн., и тогда уже "обратного пути у сторон не будет, так как за срыв сделки они попадут на крупные штрафы". 

"До этого момента нельзя на 100% быть уверенным в сделке, потому что любая сторона может "отыграть" назад, тем более, что покупку доли РАТМа рассматривал и партнер холдинга по "Искитимцементу" Владимир Палихата", - уточняет источник, близкий к обеим сторонам. 

Конфликт вокруг "Ангарскцемента", одного из крупнейших заводов сибирского региона с мощностью 1,2 млн. т цемента в год (по итогам 2010 года произведено всего около 600 тыс. т), начался еще в 2004 году, когда РАТМ и "Сибцемент" консолидировали по пакету предприятия, близкому к контрольному. 

Ситуация усугублялась тем, что оба холдинга - прямые конкуренты и крупнейшие игроки цементного рынка сибирского региона (по итогам 2010 года "Сибцемент" занимает пятое, а РАТМ восьмое среди производителей цемента в стране). 

В 2007 году стороны заключили мировое соглашение, по которому в 2009 году должна была состояться "рулетка": определилось бы, кто продает, а кто выкупает пакет партнера по согласованной цене. 

Однако с приходом кризиса в 2008 году все игроки цементного рынка оказались в тяжелой ситуации. Цены и спрос на цемент упали: в 2009 году потребление составило всего 44 млн. т против почти 60 млн. т (учитывая более 10% импортного товара) в 2008 году, а цены с пика в 2007 году - более чем 6 тыс. рублей за тонну - снизились к началу 2010 года до менее чем 2,5 тыс. рублей за тонну (с НДС и доставкой). 

Поэтому на время кризиса вопрос о выкупе какой-то из сторон доли был "заморожен". 

Семилетняя "война" РАТМа и Сибцемента сопровождалась множеством судебных исков, контроль за предприятием несколько раз переходил то к одной, то к другой стороне. СМИ также связывали с этим конфликтом арест Тарана, случившийся в августе 2010 года. 

В ноябре прошлого года РАТМ направил "Сибцементу" предложение о выкупе доли в "Ангарскцементе". Тогда РАТМ оценила предприятие в $141 млн., или около $70 млн. за пакет, близкий к контрольному. В оферте рассматривались три варианта: РАТМ выкупит долю партнера по этой цене либо продаст свою долю ему или третьему лицу. 

Инициатором срочного решения вопроса выступили "Ростехнологии", которые летом 2010 года создали с "Сибцементом" совместное предприятие для развития цементного бизнеса. Тогда предполагалось, что "Сибцемент" внесет в него свои 3 месторождения, а "Ростехнологии" - денежные средства, получив 25-50% компании. 

Деньги, полученные от сделки, могут пойти на сохранение другого цементного актива компании - ОАО "Искитимцемент", который может за долги отойти Сбербанку (долг более 4 млрд. рублей). 

Недавно партнером РАТМа по этому заводу стал глава "Росэнергомаша" Владимир Палихата. Структуры "Росэнергомаша" выкупили на аукционе пакет государства в ОАО "Искитимцемент" в 25,5% за 651,86 млн. рублей у государства на аукционе. По словам источников, у Палихаты есть опцион на доведение доли в "Искитимцементе" до 42%.

http://www.avant-partner.ru/news/3791.html

Сойти с мусорного пьедестала. В Кузбассе разработают стратегию утилизации твердых бытовых отходов.

 По объемам отходов Кузбасс прочно занимает первое место в России. По мнению специалистов, предотвратить экологическую катастрофу может только комплексный план действий.

Сегодня на каждого жителя Кемеровской области в среднем приходится около 510 килограммов отходов - регион буквально задыхается от растущего количества нелегальных свалок. О том, насколько проблема утилизации мусора актуальна для области, говорит и ежегодный тридцатипроцентный прирост объемов ТБО. Причем почти все отходы выдает промышленность, и в основном - угольная.

По мнению Новокузнецкого межрайонного природоохранного прокурора Дмитрия Григорьева, появление несанкционированных свалок связано с тем, что в области очень мало легальных полигонов. 
При этом штрафы за загрязнение окружающей среды мизерные: для юридических лиц - максимум двадцать тысяч рублей. А потому, несмотря на активные меры прокурорского реагирования (за три года - более семидесяти актов по нарушениям сбора, утилизации, складирования и ликвидации ТБО), борьба с нарушениями закона не слишком эффективна.

- Из-за недостаточного количества полигонов, мусороперерабатывающих заводов и небрежного отношения горожан к охране окружающей среды растет количество несанкционированных свалок, представляющих угрозу природе и здоровью населения, - констатирует начальник отдела окружающей среды и экологической экспертизы департамента природных ресурсов и экологии Кемеровской области Татьяна Чепикова.

- Но это еще и экономическая проблема: помимо того, что не создаются рабочие места в индустрии переработки отходов, земли выводятся из нормального пользования, а в бюджеты территорий закладываются миллионные расходы на очистку загрязненных подземных вод и источников питьевой воды, а также на ликвидацию происходящих на свалках чрезвычайных ситуаций.

По мнению участников недавних общественных слушаний, посвященных этой проблеме, создание мусороперерабатывающей инфраструктуры необходимо дополнительно финансировать. Одним из вариантов решения проблемы могло бы стать создание экологических фондов, средства которых расходовались бы по целевому назначению - на создание легальных полигонов и ликвидацию несанкционированных свалок.

Первый шаг на пути избавления региона от мусора был сделан еще в 2008 году, когда был запущен завод по транспортировке и захоронению отходов. В прошлом году он принял на утилизацию 114 тысяч тонн ТБО, в этом году этот показатель планируют довести до 120 тысяч. Технология глубокого прессования с последующим захоронением на специально подготовленном полигоне, стены которого выстланы геомембраной, препятствующей проникновению вредных веществ в окружающую среду, до сих пор в области не применялась. Однако расходы на внедрение новых технологий мусоропереработки (а в сам завод инвестировано уже более 500 миллионов рублей) ложатся тяжким бременем на плечи населения: расценки на вывоз мусора в Новокузнецке выросли в разы.

Сегодня на каждого жителя Кузбасса в среднем приходится около 510 килограммов отходов

По мнению директора завода Андрея Функа, снизить цены поможет увеличение объемов утилизации ТБО. Для этого в регионе будет реализован пилотный проект, в рамках которого в Новокузнецк многотонными мусоровозами начнут свозить отходы из Прокопьевска, Киселевска, Калтана и Мысков. Эту схему позже применят и в Кемерове, где вместо городской свалки тоже построят завод.

Существующие технологии переработки отходов требуют вложения больших финансовых средств, и муниципалитеты не в состоянии справиться с этой проблемой без участия региональных и федеральных органов власти. Выход - разработка стратегии утилизации ТБО, предусматривающей долгосрочные планы по строительству мусороперерабатывающих заводов.

По мнению заместителя председателя комиссии по охране здоровья и экологии Общественной палаты Кемеровской области Андрея Куприянова, в стратегии должно быть четко обосновано, где необходимо построить мусороперерабатывающие заводы в первую очередь, и прописана замкнутость цикла переработки мусора. То есть, большие заводы должны обрастать сетью малых предприятий по переработке различных компонентов ТБО.

- Необходимо формировать рыночные отношения в сфере природопользования, развивать диалог между бизнесом, властью и общественностью, - считает Татьяна Чепикова. - В администрации области начата подготовка закона об отходах, который запланировано принять уже в этом году.

В Кузбассе ежегодно используется и утилизируется около 60 процентов отходов, в основном промышленных. 
Это металлургические съемы, шламы, отработанные масла, шпалы, фенолформальдегидные смолы, акуумуляторы. А также - пищевые и медицинские отходы, бумага, ртутьсодержащие лампы. В регионе около 40 перерабатывающих предприятий, которые осуществляют первичную сортировку частично разделенных ТБО. В некоммерческую ассоциацию, созданную в Новокузнецке, вошло 12 предприятий, перерабатывающих около 150 видов отходов.

http://www.rg.ru/2011/04/07/reg-sibir/musor.html

«Ростелеком» в 2011г вложит в развитие своих активов в Кемеровской области                  600 млн рублей.

      ОАО «Ростелеком» в 2011 году вложит в развитие своих активов в Кемеровской области 600 миллионов рублей, что на треть больше, чем в 2010 году. Общий объем инвестиций компании на территории Сибири в этом году составит 11,2 миллиарда рублей. 

Как уточнил  директор макрорегиона «Сибирь» ОАО «Ростелеком» Иван Дадыкин, в частности, 60 % суммарного объема инвестиций будут вложены в развитие ШПД и мультисервисной сети, 10 % — в расширение ареала присутствия в регионах Сибири.

В Кузбассе приоритеты вложений инвестиций останутся прежними: расширение сети GPON до 24 тысяч портов в городах области и развитие мультисервисной сети. «Разумеется, главная задача 2011 года для нас — это обеспечить эффективную интеграцию региона в систему объединенной компании», — отмечает директор Кемеровского филиала ОАО «Ростелеком» Александр Рейхерт. 

Напомним, 1 апреля завершилось юридическое объединение компании «Ростелеком» и восьми «дочек» холдинга «Связьинвест». Таким образом, на отечественном рынке создан крупнейший универсальный телекоммуникационный оператор, который будет вести свою работу под единым брендом «Ростелеком».

Новый национальный оператор связи образован путем присоединения к компании «Ростелеком» семи межрегиональных компаний связи, в том числе «Сибирьтелеком», а также компании «Дагсвязьинформ», которые прежде входили в холдинг «Связьинвест». Интеграционные процессы в объединенной компании займут еще год. При этом, как пояснил президент ОАО «Ростелеком» Александр Провоторов, сославшись на оценки аналитиков: «Экономия от объединения в течение четырех лет составит до 30 миллиардов рублей за счет повышения эффективности работы объединенной компании».

Решение о масштабном реформировании российской отрасли связи было принято на правительственном уровне в 2009 году. «Конкуренция на рынке развивается стремительно — и лишь крупный универсальный оператор способен выжить, сохранить и нарастить долю на рынке, внедряя новые услуги, повышая качестве сервисного обслуживания клиентов», — полагает Александр Провоторов. 

«Ростелеком» сегодня — это около 500 тысяч км магистральных сетей, свыше 2,5 миллиона км местных сетей. Сеть компании является не только лидером по суммарной длине и пропускной способности в стране, но и одной из самых масштабных в мире. «Ростелеком» располагает уникальной инфраструктурой доступа к 35 миллионам домохозяйств. В итоге услугами местной, внутризоновой, междугородней, международной фиксированной связи, сотовой связи, Интернет-доступа и другими сервисами компании пользуются 100 миллионов жителей России. 

Основным акционером объединенного ОАО «Ростелеком» выступает государство.В настоящее время идет разработка стратегии бизнеса «Ростелеком». 
Ее ведущие направления уже определены: удержание лидирующих позиций на отечественном рынке широкополосного Интернет-доступа (ШПД) и традиционной телефонии; усиление позиций в сфере платного телевидения и сотовой связи. Все элементы компания рассматривает в контексте своего развития как универсального телекоммуникационного оператора. 

Вести деятельность новый национальный оператор будет под единым брендом «Ростелеком» («Российские телекоммуникации»), который сейчас входит в топ-10 по уровню доверия населения страны. 

http://www.delkuz.ru/content/view/13527/1/
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